






riconosciuto a livello internazionale, e Lambo 

Commerciale, azienda di Mantova con una 

solida esperienza nella commercializzazione 

delle piante che ci ha aperto a nuove 

opportunità di business. Abbiamo, inoltre, 

uffici e unità operative a Cagliari, Brescia, 

Rivoli e Padova, che impiegano un numero 

complessivo di circa 600 dipendenti e dal 

2022 - prosegue - siamo sempre più presenti 

a Malta grazie a un’importante partnership 

con Geb Landscaping, azienda che gestisce 

importanti proge﬙i di riqualificazione a Malta 

e Gozo, che vanno dalla manutenzione e 

sviluppo di parchi e giardini pubblici, rotatorie 

stradali e numerose altre aree verdi per 

infrastru﬙ure”.

Una crescita significativa e costante quella di 

Sicilville, a giudicare anche dall’importante 

aumento del fa﬙urato che negli ultimi 10 

anni è passato da 2 a oltre 20 milioni di euro, 

grazie alla visione dell’amministratore unico 

Giuseppe Russo, coadiuvato dai figli nella 

gestione dell’azienda, sempre più incentrata 

su proposte e soluzioni che integrano l’intera 

Giuseppe Russo, Ceo di Sicilville

filiera, dalla produzione in vivaio alla realizzazione di proge﬙i complessi. 

“Mi preme so﬙olineare - afferma Russo in conclusione - il nostro 

impegno su più fronti: dall’investimento continuo sulle nostre risorse 

umane, con corsi di formazione e sicurezza sul lavoro alla costante 

a﬙enzione all’innovazione e alla sostenibilità. Al di là dei numeri che 

sono certamente molto soddisfacenti, sono questi gli elementi che 

rendono solida, competente e affidabile la nostra azienda”. 

 UN’ESPERIENZA
SENSORIALE UNICA

Nell’ottica della continua espansione e diversificazione delle sue 
attività, nel 2022 Sicilville ha realizzato Sikania Garden Village, 
una splendida struttura polifunzionale immersa in un incantevole 
scenario naturale, situata nelle strette vicinanze dei Vivai Russo a 
Randazzo, che ospita splendide e curatissime aree espositive dedicate 
ad una ricca selezione di piante, arredi e prodotti da giardino. 
Presente anche un lounge bar per la degustazione di vini, liquori e 
prodotti artigianali tipici e due ampie sale adibite all’intrattenimento 
e alla ristorazione. “L’idea - evidenzia Russo - è quella di offrire, 
un’atmosfera accogliente e suggestiva che avvolge gli ospiti in 
un’esperienza sensoriale di profumi, colori e sapori unici”.
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In un contesto naturale assolutamente straordinario con il vulcano 

Etna sullo sfondo, pistacchieti e ulivi secolari a fare da cornice, a 

Randazzo, in provincia di Catania, ha sede Sicilville Srl, affermata 

realtà imprenditoriale specializzata nel se﬙ore della proge﬙azione, 

realizzazione e manutenzione delle aree verdi per commi﬙enti pubblici 

e privati; il quartier generale all’interno degli splendidi Vivai Russo, da 

dove tu﬙o è cominciato ben 60 anni fa. 

“I vivai rappresentano il nostro punto di partenza e continuano a essere 

il nostro motore - racconta Giuseppe Russo, Ceo dell’azienda - fu mio 

padre Vincenzo che con grandissimi sacrifici li fondò, riuscendo nel 

tempo grazie al suo ingegno e instancabile impegno a farli affermare 

nel mercato vivaistico nazionale. Con il tempo le nostre ambizioni sono 

cresciute - continua - e negli anni O﬙anta abbiamo fondato Sicilville, 

un’azienda che fosse in grado di rispondere in maniera più stru﬙urata 

alle nuove esigenze del mercato e che ci consentisse di allargare il 

nostro target di clientela, sopra﬙u﬙o in ambito pubblico”. 

“Inizialmente - continua - non è stato affa﬙o semplice adeguarsi 

all’evoluzione del contesto economico e legislativo, l’introduzione di 

nuove procedure di gara nel se﬙ore degli appalti pubblici e privati 

aveva profondamente trasformato il ruolo dei vivai tradizionali. Con il 

tempo abbiamo creato uno staff altamente qualificato composto da 

tecnici e figure professionali specializzate nel se﬙ore del verde e della 

proge﬙azione paesaggistica integrata, agronomi, paesaggisti, archite﬙i 

questo, insieme alla costante a﬙enzione all’innovazione tecnologica e 

alla dotazione di mezzi e a﬙rezzature di ultima generazione ci ha reso 

fortemente competitivi consentendoci di intraprendere un importante 

percorso di ampliamento della nostra a﬙ività e di espansione anche a 

livello nazionale”. 

L’azienda, infa﬙i, oggi vanta un portfolio a﬙ivo di oltre 60 commesse da 

Nord a Sud del Paese, riguardanti interventi di ingegneria naturalistica, 

opere di consolidamento di versanti, creazione di barriere antirumore, 

interventi di rinaturalizzazione, proge﬙azione e manutenzione del 

verde pubblico e privato, gestione di boschi e foreste. E ancora fornitura, 

messa a dimora e commercializzazione 

di piante ornamentali per giardini, piante 

forestali, alberature e arbusti per parchi, 

strade e autostrade. Un ventaglio complesso 

e diversificato di proge﬙i e servizi che 

rifle﬙e l’ampia capacità di diversificazione 

dell’azienda che si è rafforzata e cresciuta 

anche a﬙raverso acquisizioni strategiche, 

consolidando il suo posizionamento sul 

mercato nazionale e internazionale. “Nel 

2020 - spiega Russo - sono entrate a far parte 

del nostro Gruppo Lambo Agricola, azienda 

situata nella provincia di Cremona con un 

vivaio che si estende su una superficie di 

oltre 40 e﬙ari e la cui produzione di piante 

spicca per l’eccellente standard qualitativo, 

Specialisti
del verde
tra tradizione
e innovazione
Sicilville: dalla produzione in vivaio alle più 
complesse opere di ingegneria naturalistica

Negli ultimi 10 anni 
il fa﬙urato è passato 
da 2 a oltre 20 milioni di 
euro, grazie alla visione 
dell’amministratore 
unico Giuseppe Russo, 
coadiuvato dai figli nella 
gestione dell’azienda, 
sempre più incentrata su 
proposte e soluzioni che 
integrano l’intera filiera

Giuseppe Russo, Ceo di Sicilville
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La sostenibilità rappresenta un paradigma 

di sviluppo cruciale in ambito europeo. 

Con il Green Deal, l’Ue ha posto la 

sostenibilità ambientale, economica e sociale 

al centro della propria strategia di crescita, per 

realizzare un’economia che sia climaticamente 

neutra, circolare e competitiva. Il Gruppo 

Caronte & Tourist, punto di riferimento nel 

se﬙ore dei trasporti mari﬙imi dello Stre﬙o di 

Messina e verso le isole minori siciliane, ha 

abbracciato questo modello con alcuni anni 

di anticipo. Il percorso pionieristico in ambito 

ambientale del Gruppo parte nel 2008, in 

occasione della firma di una convenzione 

tra il Ministero dei Trasporti e Confitarma 

per la sperimentazione dell’uso del gas 

naturale liquefa﬙o (Lng), primo carburante 

fossile di larga reperibilità capace di ridurre 

sensibilmente le emissioni climalteranti.

Lorenzo Matacena, a.d. di Caronte & Tourist, 

appartenente alla terza generazione di una 

famiglia di armatori, è da sempre promotore 

e ispiratore di questa visione: “Nel nostro 

modo di fare impresa c’è la tendenza a essere 

proa﬙ivi. Così il nostro impegno per l’ambiente 

è diventato concreto quando di sostenibilità 

non se ne parlava ancora molto. Questo ci 

ha permesso di cavalcare il cambiamento e 

di arrivare pronti, quasi in maniera sincrona 

alle nuove normative europee”. È del 2016 il 

primo piano di investimenti del Gruppo per 

l’acquisto di unità navali all’avanguardia 

ed è del 2018 il varo di Elio, prima nave 

passeggeri bifuel alimentata a Lng a navigare 

nel Mediterraneo. Da allora gli investimenti 

del Gruppo per la realizzazione di una flo﬙a 

green non si sono mai arrestati: nel 2022 è stata varata Nerea, prima 

unità hybrid destinata ai collegamenti tra la Sicilia e le sue isole minori; 

Pietro Mondello, inaugurata alla fine del 2024, oggi fa spola nello Stre﬙o 

accanto alla gemella Elio. Oltre all’alimentazione bifuel, la grande 

innovazione di queste ultime unità è rappresentata dai pacchi ba﬙erie 

che consentono di spegnere i motori termici durante la sosta in porto, 

azzerando le emissioni e riducendo l’impa﬙o ambientale sulle comunità 

costiere, riuscendo così a rispe﬙are la normativa Ue sul cold ironing.

“L’obie﬙ivo che stiamo raggiungendo in questo 2025, è far navigare le 

nostre navi bifuel a Bio Lng, un gas prodo﬙o dalla decomposizione di 

rifiuti organici (per esempio scarti agricoli e rifiuti zootecnici) il cui utilizzo 

ha il duplice vantaggio di so﬙rarre dall’atmosfera le emissioni di metano 

che sarebbero altrimenti rilasciate da questi rifiuti e utilizzarlo per la 

navigazione, determinando una ne﬙a riduzione delle sostanze nocive 

emesse”, continua Matacea.

“Ci piace pensare di essere particolarmente a﬙enti in ogni aspe﬙o 

ambientale. Caronte & Tourist è consapevole del proprio ruolo nel 

promuovere uno sviluppo sostenibile nei territori nei quali opera e 

per questo motivo continuerà a investire in innovazione e ado﬙are 

Un impegno concreto
per la sostenibilità nel cuore 
del Mediterraneo 
Caronte & Tourist, un modello di sviluppo sostenibile tra innovazione 
tecnologica e responsabilità ambientale

 LA NUOVA SEDE: ENERGIA 
SOLARE PER UN EDIFICIO
A ZERO EMISSIONI

Caronte & Tourist ha inaugurato nel 2022 la sua nuova sede 
amministrativa, un edificio dotato di un impianto fotovoltaico in 
grado di coprire circa il 60% del proprio fabbisogno energetico. 
L’obiettivo, ambizioso ma già in fase di realizzazione, è di 
raggiungere la piena autonomia energetica entro il 2025 con 
l’installazione di nuovi pannelli. Questo potenziamento non solo 
garantirà l’autosufficienza, ma consentirà anche di produrre 
un surplus di energia, contribuendo così alla rete e riducendo 
ulteriormente l’impatto ambientale. 
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L’impegno di Caronte & Tourist per la sostenibilità 
si manifesta anche nell’avvio di iniziative 
ambientali come la raccolta differenziata sia a 
bordo delle navi sia negli uffici

politiche volte a ridurre l’impa﬙o ambientale, 

promuovendo contestualmente la 

sostenibilità sociale ed economica” conclude 

l’amministratore delegato.

Sono molti i modi per declinare la 

responsabilità sociale d’impresa che il Gruppo 

utilizza. L’impegno di Caronte & Tourist per la 

sostenibilità si manifesta anche nell’avvio di 

iniziative ambientali. La raccolta differenziata 

è praticata sia a bordo delle navi sia negli uffici. La flo﬙a di autove﬙ure 

aziendali sarà presto interamente convertita all’ibrido per ridurre 

l’impa﬙o ambientale degli spostamenti dei dipendenti e si è provveduto 

a installare depuratori di acqua negli uffici per ridurre il consumo di 

bo﬙iglie di plastica. In ambito sociale, la sostenibilità di Caronte & 

Tourist si declina nel sostengo delle politiche inclusive, valorizzando la 

diversità e garantendo pari opportunità a tu﬙i i dipendenti. L’impegno 

del Gruppo Caronte & Tourist, dunque, si estende oltre le proprie 

a﬙ività, coinvolgendo a﬙ivamente le comunità locali e promuovendo la 

consapevolezza ambientale anche tra i propri passeggeri. 

Lorenzo Matacena, a.d. di Caronte & Tourist
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Da oltre 35 anni, Maredamare seleziona, 

lavora e distribuisce prodo﬙i i﬙ici con 

un’a﬙enzione rigorosa alla qualità e alla 

sicurezza alimentare.

“La nostra priorità è garantire un prodo﬙o 

     Sicilia     

Il mercato ittico tra qualità e nuovi target
Maredamare della famiglia Di Dio punta su innovazione e distribuzione 
nella Gdo siciliana

eccellente, lavorato con cura e nel rispe﬙o della tradizione”, spiega 

Emanuele Di Dio, titolare dell’azienda. Grazie a una rete consolidata di 

pescherecci e fornitori, il pesce viene lavorato e distribuito entro poche 

ore dalla ca﬙ura, assicurando tracciabilità e controllo in ogni fase.

L’azienda siciliana ha ampliato la propria offerta con surgelati e 

preparati pronti ispirati a pia﬙i di grandi chef. “L’idea è rispondere alle 

esigenze di mercato di quella nuova clientela che vuole qualcosa di 

veloce, senza rinunciare alla qualità”. La collaborazione con la Grande 

Distribuzione Organizzata ha portato i prodo﬙i Maredamare in oltre 

30 punti vendita su tu﬙a l’isola, e l’espansione continua con nuove 

aperture in programma per il 2025.

“Stiamo lavorando per raggiungere nuovi clienti mantenendo sempre gli 

stessi standard”, so﬙olinea Di Dio.

L’investimento in ricerca resta un pilastro fondamentale: dall’analisi 

delle parassitosi alla tracciabilità del pescato, Maredamare punta su 

innovazione e sicurezza alimentare per rafforzare la propria presenza nel 

se﬙ore. 

Tra i dolci italiani più apprezzati al mondo c’è il cannolo alla rico﬙a, vera 

delizia per il palato, ed è questa eccellenza della pasticcieria siciliana il 

prodo﬙o simbolo di Dolce Carollo Srl, azienda di Carini in provincia di Palermo, 

leader da oltre 25 anni nella preparazione e surgelazione di specialità 

dolciarie e gastronomiche della migliore tradizione siciliana e non solo. 

“Siamo stati i primi alla fine degli anni Novanta - racconta Massimo Carollo, 

fondatore dell’azienda che oggi gestisce insieme ai figli Vincenzo e Delia - a 

proporre il cannolo di rico﬙a, me﬙endo a punto un prodo﬙o surgelato 

di primissima qualità, subito apprezzato per il gusto, la fragranza e la 

cremosità”. Sull’onda di quella straordinaria intuizione l’azienda non si è più 

fermata: oggi produce linee di surgelati - distribuite in tu﬙o il mondo - che 

vanno dalla colazione al dessert, nonché sfiziosità dello street food siciliano 

come arancine, panelle e crocchè, o gustosi primi pia﬙i: pasta alla norma, 

timballo d’anelle﬙i o pasticcio di lasagne, solo per citarne alcuni. Ingredienti 

di primissima qualità rigorosamente della filiera siciliana, maestria artigiana 

e tecnologie avanzate, un mix perfe﬙o che rende 

unica la produzione “Dolce Carollo” e che nel 

tempo ha consentito di conquistare sempre più 

spazio nella Gdo, nel se﬙ore Horeca e a bordo di 

prestigiose compagnie aeree. 

Massimo Carollo con i figli Delia e Vincenzo

     Sicilia     

Il sapore autentico della migliore 
tradizione è servito nel piatto pronto
Dolce Carollo: un’esperienza di gusto infi nita dalla colazione al dessert 
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VITTORIO SABATO SRL
Via Francavilla 1, Trappitello - Taormina (Me) - Tel +39 0942 50377 - www.vittoriosabato.it

“Tutto per costruire tutto, se 
non lo trovi è perché non esiste”, 
questo curioso ma ef�cace motto 
coniato dal rappresentante 
legale Giuseppe Sabato, 
sintetizza l’essenza dell’azienda 
fondata nel 1969 da Vittorio 
Sabato e specializzata nella 
vendita di materiali edili, che si 
distingue per un assortimento 
vastissimo, rispondendo alle 
esigenze dei clienti di tutta 
la Sicilia e isole Eolie. Tra i 
prodotti offerti ci sono: laminati 
mercantili destinati ai fabbri, 
cementi e derivati, laterizi e 
legnami, guaine bituminose 
e isolanti termici e acustici 
per tetti e pareti, colori con 
tintometro, materiali elettrici 
e idraulici e un reparto 
specializzato nella lavorazione 
del ferro per cemento armato. 
Questo settore dispone di 
macchinari all’avanguardia e 
personale quali�cato, offrendo 
lavorazioni automatizzate per la 
realizzazione di edi�ci, inclusi 

calcoli e fornitura di attrezzature 
per costruttori e artigiani. “Oggi 
l’impresa è gestita da noi �gli 
di Vittorio, ma lui rimane una 
presenza costante nonostante 
l’età. La dimensione familiare 
è un pilastro fondamentale 
dell’attività, che oggi coinvolge 
tre generazioni: oltre a me e 
mio fratello, in azienda ci sono 
i nostri tre �gli già laureati e 
lavoranti, Carmelo, Annamaria e 
Vittorio Junior”, sottolinea Maria 
Rita Sabato, �glia di Vittorio 
e responsabile amministrativa 
dell’azienda. “Ciò che vuole 
distinguerci dalle grandi aziende 
multinazionali - continua - è la 
capacità di capire e coinvolgere 
il cliente nel trovare la migliore 
soluzione. Dobbiamo inoltre 
ringraziare i nostri collaboratori 
per quanto fatto in questi 
anni: senza la loro dedizione 
non saremmo stati in grado 
di realizzare questa magni�ca 
realtà”. Un altro punto di forza 
di Vittorio Sabato è la logistica 

ef�ciente e capillare. La �otta 
aziendale comprende quattro 
autotreni, quattro automezzi 
di dimensioni ridotte e gru, 
garantendo la consegna dei 
materiali direttamente nei 
cantieri che si tratti di immobili 
residenziali, scuole, hotel o 
altri progetti edilizi. Per offrire 
un servizio completo ai clienti, 
l’azienda ha realizzato uno 
showroom per l’esposizione dei 
migliori brand di ceramiche, 
sanitari e rubinetterie, 
dove è possibile visionare i 
materiali e ricevere consulenze 
specializzate. Nel reparto pitture 
e colori i tintometri realizzano 
le colorazioni richieste. 
L’ubicazione dell’azienda, 
accanto all’uscita autostradale 
Giardini Naxos, e gli ampi spazi 
anche di parcheggio sono un 
ulteriore vantaggio della Vittorio 
Sabato.

Dal 1969 l’azienda del commendatore Vi﬙ orio Sabato garantisce 
un assortimento completo per ogni esigenza della casa e dell’edilizia

Vi﬙ orio Sabato, il punto 
di riferimento per costruire

LA SEDE

LA FAMIGLIA SABATO

https://www.vittoriosabato.it/
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Un catalogo straordinariamente ricco 

e variegato, pensato per soddisfare 

le esigenze di chi cerca il meglio per 

l’arredo bagno, i sanitari e gli accessori. 

Pavimenti per ogni tipo di superficie, 

rivestimenti e carte da parati raffinate, una 

vasta gamma di prodo﬙i di design esclusivo, 

illuminazione, mobili e complementi d’arredo, 

soluzioni per l’outdoor e molto altro ancora. 

Il tu﬙o disponibile con un semplice clic, 

comodamente da casa con Ta﬙ahome 

il sito di e-commerce di successo, che 

rappresenta l’evoluzione digitale di una realtà 

imprenditoriale con mezzo secolo di storia alle 

spalle: Ideal Ceramiche di Giacomo La Russa, 

con sede ad Agrigento. 

“Mio padre fondò l’azienda nel 1974 - racconta 

Antonio La Russa, che oggi gestisce insieme 

al fratello Fabio il sito e lo showroom 

dell’impresa di famiglia - erano gli anni del 

grande boom edilizio, e il nostro lavoro si 

concentrava prevalentemente sui cantieri. 

Quando siamo subentrati io e mio fratello, 

abbiamo mantenuto il core business 

aziendale, puntando però su proge﬙i 

più complessi e qualificati, collaborando 

con archite﬙i e interior designer di alto 

livello. Ta﬙ahome ha segnato una svolta 

strategica di grande successo per l’azienda, 

perme﬙endole di espandersi a livello 

internazionale e di interce﬙are un pubblico 

sempre più ampio e diversificato”. 

Oggi, grazie alle o﬙ime performance di vendita 

e al crescente gradimento da parte dei clienti, 

il sito è un punto di riferimento nel se﬙ore 

Design per interni a portata 
di click
Con Tattahome l’esperienza di shopping online è esclusiva e personalizzata

Giacomo, Antonio e Fabio La Russa, titolari Ceramiche La Russa e Ta﬙ahome

dell’arredo di lusso, con una forte presenza su mercati internazionali 

quali gli Stati Uniti, l’Asia, gli Emirati Arabi e diversi Paesi europei, tra 

cui spicca il Regno Unito. “Quando abbiamo lanciato il sito nel 2018 - 

so﬙olinea Antonio La Russa - è stato un vero salto nel buio, sopra﬙u﬙o 

perché in Italia esiste ancora una certa resistenza verso l’acquisto online 

di prodo﬙i di fascia alta come quelli che proponiamo. Con il tempo, i 

risultati sono arrivati, non solo in termini di incremento del fa﬙urato, 

ma anche grazie all’ampliamento della nostra clientela all’estero. Molti 

di questi clienti hanno un’elevata capacità di spesa, sono abituati agli 

acquisti online, ma sono anche molto esigenti: ci scelgono non solo 

per l’alta qualità dei nostri articoli, ma anche per la professionalità 

e l’a﬙enzione che dedichiamo loro in ogni fase dell’acquisto”. Vero e 

proprio plus di Ta﬙ahome è, infa﬙i, la presenza un team di esperti che 

offre consulenza e assistenza personalizzata, sia nella fase di acquisto 

sia nel post-vendita, accompagnando i clienti anche nella realizzazione 

di proge﬙i su misura, così come la logistica efficiente e tempestiva, 

capace di rispondere alle esigenze di una clientela globale. 

Vero e proprio plus di Ta﬙ahome 
è la presenza un team di esperti 
che offre consulenza e assistenza 
personalizzata, sia nella fase di 
acquisto sia nel post-vendita
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Quest’anno festeggerà il decimo anno di a﬙ività, ma Finocchiaro 

Costruzioni Srl, impresa edile, con sede a Belpasso in provincia di 

Catania, è il fru﬙o degli oltre trent’anni di esperienza nel se﬙ore del 

suo fondatore, Carmelo Finocchiaro che oggi gestisce la società insieme 

ai figli, Angelo responsabile del se﬙ore tecnico e Rosario che si occupa 

dell’amministrazione. Il core business e fiore all’occhiello dell’impresa - che 

ha saputo coniugare maestria artigiana, innovazione e professionalità - è 

la costruzione, manutenzione e riqualificazione di opere pubbliche in 

prevalenza al nord d’Italia: scuole, palazze﬙i dello sport, uffici comunali, 

mense universitarie, cimiteri e anche la realizzazione del Centro Benessere 

Animali, un rifugio per cani e ga﬙i, per il comune di Verona, opera di cui la 

famiglia Finocchiaro va particolarmente orgogliosa. 

“Il nostro è un lavoro di grande responsabilità - evidenzia Carmelo 

Finocchiaro - per questo poniamo la massima a﬙enzione e perizia nel 

controllo di ogni fase e aspe﬙o di un proge﬙o. Ovviamente la nostra etica 

professionale ci impone di me﬙ere la sicurezza sempre al primo posto, 

pertanto se i dati non ci convincono preferiamo rinunciare, anche se 

questo può rappresentare per noi un danno economico”. 

L’impresa è una realtà dinamica e in continua crescita grazie anche 

all’acquisizioni d’immobili a﬙raverso permute vantaggiose, o﬙enute come 

pagamenti parziali alla realizzazione di opere pubbliche. “Operazioni 

Professionisti delle costruzioni 
tra pubblico e privato
Finocchiaro Costruzioni, impresa dinamica e all’avanguardia con solide radici 
nell’esperienza e maestria artigiana

possibili - spiega Finocchiaro - grazie ad 

amministratori illuminati che preferiscono 

me﬙ere a reddito edifici dismessi, anche di una 

certa importanza, piu﬙osto che abbandonarli 

al degrado”. 

Dal 2020, inoltre, complici gli incentivi del 

bonus casa, l’impresa ha allargato il suo raggio 

d’azione al se﬙ore privato con importanti 

interventi di ristru﬙urazione e riqualificazione 

per abitazioni ad alta efficienza energetica. 

“Abbiamo portato il nostro know-how e la 

nostra esperienza - so﬙olinea Finocchiaro - 

nell’edilizia residenziale privata, o﬙enendo 

un riscontro davvero significativo. Ci siamo 

dotati anche di una divisione di serramenti 

in alluminio a taglio termico, che coniugano 

funzionalità ed estetica, cosicché siamo in 

grado di fornire un servizio completo e di 

alta qualità”. Pur restando centrale l’impegno 

nell’ambito delle opere pubbliche, l’impresa 

Finocchiaro guarda al futuro con altri ambiziosi 

proge﬙i.

“La Sicilia ha un grande patrimonio immobiliare 

storico e artistico, spesso in disuso e 

abbandonato - osserva Finocchiaro - Abbiamo 

un sogno: acquistare e riqualificare questa 

tipologia di edifici per trasformarli in stru﬙ure 

rice﬙ive affinché possano diventare un 

importante veicolo turistico per raccontare le 

impareggiabili bellezze della nostra terra”. 

Carmelo Finocchiaro con i figli Angelo e Rosario

Dal 2020, complici gli incentivi 
del bonus casa, Finocchiaro 
Costruzioni ha allargato il suo 
raggio d’azione al se﬙ore privato 
con importanti interventi di 
ristru﬙urazione e riqualificazione 
per abitazioni ad alta efficienza 
energetica
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Un catalogo straordinariamente ricco 

e variegato, pensato per soddisfare 

le esigenze di chi cerca il meglio per 

l’arredo bagno, i sanitari e gli accessori. 

Pavimenti per ogni tipo di superficie, 

rivestimenti e carte da parati raffinate, una 

vasta gamma di prodo﬙i di design esclusivo, 

illuminazione, mobili e complementi d’arredo, 

soluzioni per l’outdoor e molto altro ancora. 

Il tu﬙o disponibile con un semplice clic, 

comodamente da casa con Ta﬙ahome 

il sito di e-commerce di successo, che 

rappresenta l’evoluzione digitale di una realtà 

imprenditoriale con mezzo secolo di storia alle 

spalle: Ideal Ceramiche di Giacomo La Russa, 

con sede ad Agrigento. 

“Mio padre fondò l’azienda nel 1974 - racconta 

Antonio La Russa, che oggi gestisce insieme 

al fratello Fabio il sito e lo showroom 

dell’impresa di famiglia - erano gli anni del 

grande boom edilizio, e il nostro lavoro si 

concentrava prevalentemente sui cantieri. 

Quando siamo subentrati io e mio fratello, 

abbiamo mantenuto il core business 

aziendale, puntando però su proge﬙i 

più complessi e qualificati, collaborando 

con archite﬙i e interior designer di alto 

livello. Ta﬙ahome ha segnato una svolta 

strategica di grande successo per l’azienda, 

perme﬙endole di espandersi a livello 

internazionale e di interce﬙are un pubblico 

sempre più ampio e diversificato”. 

Oggi, grazie alle o﬙ime performance di vendita 

e al crescente gradimento da parte dei clienti, 

il sito è un punto di riferimento nel se﬙ore 

Design per interni a portata 
di click
Con Tattahome l’esperienza di shopping online è esclusiva e personalizzata

Giacomo, Antonio e Fabio La Russa, titolari Ceramiche La Russa e Ta﬙ahome

dell’arredo di lusso, con una forte presenza su mercati internazionali 

quali gli Stati Uniti, l’Asia, gli Emirati Arabi e diversi Paesi europei, tra 

cui spicca il Regno Unito. “Quando abbiamo lanciato il sito nel 2018 - 

so﬙olinea Antonio La Russa - è stato un vero salto nel buio, sopra﬙u﬙o 

perché in Italia esiste ancora una certa resistenza verso l’acquisto online 

di prodo﬙i di fascia alta come quelli che proponiamo. Con il tempo, i 

risultati sono arrivati, non solo in termini di incremento del fa﬙urato, 

ma anche grazie all’ampliamento della nostra clientela all’estero. Molti 

di questi clienti hanno un’elevata capacità di spesa, sono abituati agli 

acquisti online, ma sono anche molto esigenti: ci scelgono non solo 

per l’alta qualità dei nostri articoli, ma anche per la professionalità 

e l’a﬙enzione che dedichiamo loro in ogni fase dell’acquisto”. Vero e 

proprio plus di Ta﬙ahome è, infa﬙i, la presenza un team di esperti che 

offre consulenza e assistenza personalizzata, sia nella fase di acquisto 

sia nel post-vendita, accompagnando i clienti anche nella realizzazione 

di proge﬙i su misura, così come la logistica efficiente e tempestiva, 

capace di rispondere alle esigenze di una clientela globale. 

Vero e proprio plus di Ta﬙ahome 
è la presenza un team di esperti 
che offre consulenza e assistenza 
personalizzata, sia nella fase di 
acquisto sia nel post-vendita
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Prove di futuro
Manini Prefabbricati punta su ricerca e innovazione per migliorare l’e�  cienza, 
la sicurezza e la sostenibilità dell’edilizia industrializzata

Pensare l’azienda come parte integrante di qualcosa di più grande, 

concepirsi protagonisti del cambiamento. È questo lo spirito della 

Manini Prefabbricati, azienda leader di sistemi e componenti 

innovativi per l’edilizia del Gruppo Manini di Santa Maria degli Angeli 

(Perugia).

Nata nel 1962 dall’intuizione del fondatore Arnaldo Manini, questa 

storia imprenditoriale è sin dagli esordi animata dalla lungimiranza 

come forma mentis. “Una cultura aziendale solida, la nostra, che 

guarda all’innovazione d’avanguardia come caposaldo per lo sviluppo 

sostenibile e duraturo di tu﬙i i processi aziendali e produ﬙ivi in un 

se﬙ore tradizionale come l’edilizia”, spiega l’amministratore delegato 

Manuel Boccolini.

Il processo di crescita dell’azienda umbra non sorprende. È il fru﬙o di 

un salto culturale e organizzativo seguendo i conce﬙i di progresso e 

qualità del capitale umano.

“Negli ultimi 15 anni è avvenuta una progressiva managerializzazione 

del Cda e dell’organizzazione aziendale, una svolta da un punto 

di vista della governance che ha consentito di gestire al meglio lo 

sviluppo dell’azienda e garantirle un futuro solido. A so﬙olineare 

la visione estremamente innovativa, nel Cda è presente il professor 

Franco Cotana, ordinario di Fisica Tecnica presso l’ateneo di Perugia 

- prosegue Boccolini - Il fondatore ha dato l’imprinting e lo slancio 

imprenditoriale, plasmando l’azienda con la mentalità di reinvestire gli 

utili in macchinari e tecnologie. È un bellissimo esempio di successo di 

una impresa familiare dove i valori fondanti sono ora condivisi da un 

gruppo di manager in grado di a﬙ualizzarli ai tempi moderni. Un’idea di 

lungimiranza che rientra nella logica dei criteri Esg, sempre più collegati 

alla continuità aziendale e alla capacità 

di allargare la visione strategica”. Non solo 

governance: la sostenibilità è un impegno 

vero che non può prescindere dagli impa﬙i 

ambientali e dalla responsabilità sociale: 

“Da cinque anni redigiamo il bilancio di 

sostenibilità - racconta Boccolini - Prestiamo 

massima a﬙enzione per certificati come l’Epd, 

la dichiarazione che a﬙esta il miglioramento 

delle prestazioni ambientali di prodo﬙i, 

processi e servizi. Proprio in un’o﬙ica di 

sostenibilità abbiamo incrementato la 

divisione Manini Service che si occupa di 

miglioramento sismico e della riqualificazione 

del patrimonio edilizio industriale esistente”.

Tecnologia e innovazione continua, sicurezza 

e sostenibilità, competenza e professionalità. 

Questo e molto altro è racchiuso nel termine 

“edilizia industrializzata” di cui la Manini è 

leader in Italia, riconosciuta tra le aziende 

italiane che si sono distinte sui temi Esg. 

“Accanto alla costruzione del nuovo, ci 

occupiamo di riqualificare e ridare valore a ciò 

che esiste nella direzione della futuribilità del 

se﬙ore della prefabbricazione” puntualizza 

Anna Rita Rustici, marketing & communication 

manager.

Manini Prefabbricati si pone dunque come 

trendse﬙er del se﬙ore, forte di una crescita 

importante del brand in termini sia di 

fa﬙urato sia di reputation: “Siamo l’unica 

azienda in Europa ad aver costruito un 

edificio test in scala reale in cui testiamo 

le nostre soluzioni antisismiche simulando 

scosse telluriche fino al se﬙imo grado della 

scala Richter - aggiunge Rustici - L’azienda è 

una punta di diamante della proge﬙azione 

ingegneristica, diventa quindi protagonista 

nei contesti internazionali sul fronte 

dell’innovazione più spinta dell’ingegneria 

industrializzata. Inoltre, abbiamo a cuore 

il ‘fare cultura’, una mission che ha dato 

vita all’Accademia Manini dell’Ingegneria 

Sismica per promuovere una nuova cultura 

 COME EVOLVE IL MONDO
DELLE COSTRUZIONI

Con l’edilizia off-site, “fuori dal cantiere”, si sta ridefinendo 
il concetto stesso del costruire: “L’edilizia industrializzata ha 
davanti a sé un futuro sfidante non solo in ambito industriale 
ma anche per la capacità di soddisfare nuove esigenze abitative 
e processi di riqualificazione urbana. I vantaggi sono enormi, 
sia per la qualità dell’edificio sia per l’ambiente, grazie a un 
approccio innovativo al progetto edilizio: sterilizziamo gran 
parte dei rischi e delle problematiche dell’edilizia tradizionale 
garantendo una verifica accurata sulla qualità, un controllo 
puntuale dei costi e dei tempi, maggiore sicurezza e minor 
manodopera”.
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proge﬙uale e costru﬙iva. E dal 2005 abbiamo avviato Libera l’Arte, 

biennale per i proge﬙isti che desiderano cimentarsi nell’espressione 

artistica”. La Manini eccelle per l’approccio di nuova generazione, un 

modo di produrre ad alto contenuto tecnologico. 

“La spinta innovativa si basa su fondamenta solide quali la stabilità 

finanziaria e l’integrità aziendale. Avere una reddi﬙ività sana perme﬙e 

di investire in tecnologie come la sensoristica e la IoT che inseriamo 

all’interno dei manufa﬙i con il sistema Manini Connect”.

Molto più di un semplice marchio industriale, Manini Prefabbricati è oggi 

un simbolo di come l’innovazione tecnologica 

si possa intrecciare con la visione sociale: 

“Dare continuità nel tempo significa dare 

valore a tu﬙o il territorio, me﬙endo al centro 

le persone e il loro benessere”.

In sintesi, una filosofia che passa a﬙raverso 

valori e pratiche aziendali concrete di 

innovazione tecnologica, umanità e rispe﬙o 

per l’ambiente. 

L’amministratore delegato Manuel Boccolini

La Manini eccelle per 
l’approccio di nuova 
generazione, un modo 
di produrre ad alto 
contenuto tecnologico
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Prove di futuro
Manini Prefabbricati punta su ricerca e innovazione per migliorare l’e�  cienza, 
la sicurezza e la sostenibilità dell’edilizia industrializzata

Pensare l’azienda come parte integrante di qualcosa di più grande, 

concepirsi protagonisti del cambiamento. È questo lo spirito della 

Manini Prefabbricati, azienda leader di sistemi e componenti 

innovativi per l’edilizia del Gruppo Manini di Santa Maria degli Angeli 

(Perugia).

Nata nel 1962 dall’intuizione del fondatore Arnaldo Manini, questa 

storia imprenditoriale è sin dagli esordi animata dalla lungimiranza 

come forma mentis. “Una cultura aziendale solida, la nostra, che 

guarda all’innovazione d’avanguardia come caposaldo per lo sviluppo 

sostenibile e duraturo di tu﬙i i processi aziendali e produ﬙ivi in un 

se﬙ore tradizionale come l’edilizia”, spiega l’amministratore delegato 

Manuel Boccolini.

Il processo di crescita dell’azienda umbra non sorprende. È il fru﬙o di 

un salto culturale e organizzativo seguendo i conce﬙i di progresso e 

qualità del capitale umano.

“Negli ultimi 15 anni è avvenuta una progressiva managerializzazione 

del Cda e dell’organizzazione aziendale, una svolta da un punto 

di vista della governance che ha consentito di gestire al meglio lo 

sviluppo dell’azienda e garantirle un futuro solido. A so﬙olineare 

la visione estremamente innovativa, nel Cda è presente il professor 

Franco Cotana, ordinario di Fisica Tecnica presso l’ateneo di Perugia 

- prosegue Boccolini - Il fondatore ha dato l’imprinting e lo slancio 

imprenditoriale, plasmando l’azienda con la mentalità di reinvestire gli 

utili in macchinari e tecnologie. È un bellissimo esempio di successo di 

una impresa familiare dove i valori fondanti sono ora condivisi da un 

gruppo di manager in grado di a﬙ualizzarli ai tempi moderni. Un’idea di 

lungimiranza che rientra nella logica dei criteri Esg, sempre più collegati 

alla continuità aziendale e alla capacità 

di allargare la visione strategica”. Non solo 

governance: la sostenibilità è un impegno 

vero che non può prescindere dagli impa﬙i 

ambientali e dalla responsabilità sociale: 

“Da cinque anni redigiamo il bilancio di 

sostenibilità - racconta Boccolini - Prestiamo 

massima a﬙enzione per certificati come l’Epd, 

la dichiarazione che a﬙esta il miglioramento 

delle prestazioni ambientali di prodo﬙i, 

processi e servizi. Proprio in un’o﬙ica di 

sostenibilità abbiamo incrementato la 

divisione Manini Service che si occupa di 

miglioramento sismico e della riqualificazione 

del patrimonio edilizio industriale esistente”.

Tecnologia e innovazione continua, sicurezza 

e sostenibilità, competenza e professionalità. 

Questo e molto altro è racchiuso nel termine 

“edilizia industrializzata” di cui la Manini è 

leader in Italia, riconosciuta tra le aziende 

italiane che si sono distinte sui temi Esg. 

“Accanto alla costruzione del nuovo, ci 

occupiamo di riqualificare e ridare valore a ciò 

che esiste nella direzione della futuribilità del 

se﬙ore della prefabbricazione” puntualizza 

Anna Rita Rustici, marketing & communication 

manager.

Manini Prefabbricati si pone dunque come 

trendse﬙er del se﬙ore, forte di una crescita 

importante del brand in termini sia di 

fa﬙urato sia di reputation: “Siamo l’unica 

azienda in Europa ad aver costruito un 

edificio test in scala reale in cui testiamo 

le nostre soluzioni antisismiche simulando 

scosse telluriche fino al se﬙imo grado della 

scala Richter - aggiunge Rustici - L’azienda è 

una punta di diamante della proge﬙azione 

ingegneristica, diventa quindi protagonista 

nei contesti internazionali sul fronte 

dell’innovazione più spinta dell’ingegneria 

industrializzata. Inoltre, abbiamo a cuore 

il ‘fare cultura’, una mission che ha dato 

vita all’Accademia Manini dell’Ingegneria 

Sismica per promuovere una nuova cultura 

 COME EVOLVE IL MONDO
DELLE COSTRUZIONI

Con l’edilizia off-site, “fuori dal cantiere”, si sta ridefinendo 
il concetto stesso del costruire: “L’edilizia industrializzata ha 
davanti a sé un futuro sfidante non solo in ambito industriale 
ma anche per la capacità di soddisfare nuove esigenze abitative 
e processi di riqualificazione urbana. I vantaggi sono enormi, 
sia per la qualità dell’edificio sia per l’ambiente, grazie a un 
approccio innovativo al progetto edilizio: sterilizziamo gran 
parte dei rischi e delle problematiche dell’edilizia tradizionale 
garantendo una verifica accurata sulla qualità, un controllo 
puntuale dei costi e dei tempi, maggiore sicurezza e minor 
manodopera”.
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Da vent’anni Cast Stru﬙ure, che ha sede 

a Brandizzo (Torino), si distingue nella 

produzione e nell’installazione di stru﬙ure 

metalliche per ascensori, con l’obie﬙ivo di 

innovare il mercato a﬙raverso servizi completi 

e su misura. Nata da un’iniziativa familiare, 

l’azienda è passata da un piccolo magazzino 

a 1.200 metri quadri di capannoni produ﬙ivi, 

aumentando la capacità operativa in modo 

esponenziale negli anni. Con un team di 

24 professionisti, Cast Stru﬙ure segue ogni 

proge﬙o dalla A alla Z: dal sopralluogo 

alla proge﬙azione, fino alla realizzazione 

e all’installazione di stru﬙ure metalliche, 

garantendo soluzioni personalizzate e tecnicamente avanzate. 

“L’a﬙enzione alla qualità ha portato l’azienda a sviluppare nuovi 

prodo﬙i, come le stru﬙ure con fermavetro in alluminio estruso, che 

uniscono estetica e resistenza - spiega Riccardo Bracco, amministratore 

dell’azienda - l’adozione di sostware 3D ha o﬙imizzato i processi 

produ﬙ivi, segnando il passaggio da realtà artigianale a impresa 

stru﬙urata”. Consolidata a livello nazionale, Cast Stru﬙ure guarda al 

futuro con l’idea di potenziare il marketing e ampliare i servizi offerti, 

mantenendo al centro la soddisfazione del cliente. 

Vent’anni di crescita
e innovazione nel settore 
ascensori
Da impresa familiare a realtà strutturata: 
Cast Strutture punta su qualità, 
personalizzazione e nuove tecnologie 

      edilizia&proge﬙ azione    

Quando la qualità, la cura e la dedizione al lavoro incontrano 

le mutevoli esigenze del mondo dell’edilizia affrontate con un 

approccio imprenditoriale innovativo, si possono costruire grandi 

proge﬙i. Questo il segreto di Nord Costruzioni Generali, dinamica 

azienda barese che è in grado di operare in diversi ambiti sul mercato 

nazionale e internazionale grazie a un ambiente interno che favorisce 

lo scambio di competenze e lo sviluppo professionale. Portata avanti 

da tre generazioni, l’azienda rappresenta un punto di riferimento 

nel Sud Italia sia nel se﬙ore pubblico, per cui realizza infrastru﬙ure 

stradali, idrauliche, ferroviarie, portuali e aeroportuali, sia nel se﬙ore 

privato, a﬙raverso interventi residenziali, industriali, terziari e turistico-

alberghieri. “Ogni cantiere rappresenta il fru﬙o della nostra passione 

e del nostro impegno volti a lasciare un segno duraturo nel mondo 

dell’edilizia - spiega l’ingegner Domenico Antonacci, amministratore 

unico - grazie a investimenti sulla sostenibilità e sulla formazione, 

lavoriamo a proge﬙i su scala nazionale”. Una realtà fondata sulle 

persone, che si pone l’obie﬙ivo di soddisfare i commi﬙enti e di ada﬙arsi 

alle esigenze del se﬙ore. 

Persone, qualità e innovazione al centro
La sfi da di Nord Costruzioni, realtà edilizia punto di riferimento per il Sud Italia

      infrastru﬙ ure&proge﬙ azione    

Domenico Antonacci, amministratore unico
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Ne ha fa﬙a di strada e ne ha costruiti 

di palazzi il Gruppo Bara﬙elli che, 

fondato nel 1885 (anche se la di﬙a era 

già a﬙iva dai primi dell’O﬙ocento), è giunto 

oggi alla quinta generazione e a guidarlo ci 

sono i due fratelli E﬙ore e Carlo. 

Con sede a L’Aquila, la sua area geografica 

di riferimento è principalmente l’Abruzzo, 

una regione che vede la firma dell’azienda 

su gran parte dei suoi più importanti edifici. 

Il primo, realizzato proprio nel 1885, è stato il 

palazzo sede della Banca ci﬙adina. A seguito 

del devastante terremoto della Marsica del 

1915 la di﬙a si è occupata della ricostruzione 

di gran parte degli edifici e, negli anni Venti, 

ha edificato, nel capoluogo abruzzese, gli 

eleganti villini signorili in stile liber﬚ che 

ancora cara﬙erizzano alcune zone della ci﬙à.

Nel periodo tra le due guerre mondiali, 

Bara﬙elli ha realizzato opere di grande 

prestigio, tra cui la sede della Banca d’Italia, 

del Banco di Napoli, il Palazzo del Ministero 

dei Lavori Pubblici e, dagli anni Cinquanta agli 

anni Duemila, edifica un numero elevatissimo 

di costruzioni su tu﬙o il territorio abruzzese. 

Nel 2009, quando L’Aquila è devastata da 

un violento terremoto, l’impresa Bara﬙elli 

decide di me﬙ere in campo un importante 

investimento per complessivi 12 milioni di 

euro dando vita, a Scurcola Marsicana e a 

Tagliacozzo, a impianti all’avanguardia nel 

Edilizia: la perfetta sintesi
tra tradizione e innovazione
Gruppo Barattelli, nel cuore di L’Aquila 140 anni di eccellenza e passione

mondo con pannelli di alta efficienza Sun Power per una produzione 

annua complessiva di 6 milioni di kWh.

Sviluppa inoltre nuove tecniche di recupero e miglioramento sismico, 

tra le quali una in particolare, appannaggio di pochissime di﬙e in 

Italia, che ha permesso di me﬙ere in sicurezza, a﬙raverso l’inserimento 

di isolatori, gran parte degli edifici danneggiati, consentendo agli 

occupanti di rimanere all’interno degli stessi. Tecnologia e innovazione 

all’avanguardia che, se utilizzaste nei molti altri territori sismici del 

Paese, consentirebbero di me﬙ere al sicuro le costruzioni evitando 

evacuazioni, disagi e interruzioni di a﬙ività.

Oggi il gruppo si è specializzato anche nel recupero e restauro di 

superfici decorate e beni immobili del patrimonio culturale e di interesse 

storico-artistico so﬙o l’alta sorveglianza del Ministero della Cultura e 

ha recentemente ricevuto il riconoscimento CR Award per la regolarità 

e puntualità con il sistema bancario oltre ad aver acquisito il Rating di 

Legalità rilasciato dall’Agcm nel massimo punteggio di tre stelle. 

Da sx Carlo ed E﬙ore Bara﬙elli 

Il Gruppo ha sviluppato 
nuove soluzioni di recupero e 
miglioramento sismico, tra le 
quali una particolare tecnica, 
appannaggio di pochissime di﬙e 
in Italia, che ha permesso di 
me﬙ere in sicurezza gran parte 
degli edifici danneggiati

Da vent’anni Cast Stru﬙ure, che ha sede 

a Brandizzo (Torino), si distingue nella 

produzione e nell’installazione di stru﬙ure 

metalliche per ascensori, con l’obie﬙ivo di 

innovare il mercato a﬙raverso servizi completi 

e su misura. Nata da un’iniziativa familiare, 

l’azienda è passata da un piccolo magazzino 

a 1.200 metri quadri di capannoni produ﬙ivi, 

aumentando la capacità operativa in modo 

esponenziale negli anni. Con un team di 

24 professionisti, Cast Stru﬙ure segue ogni 

proge﬙o dalla A alla Z: dal sopralluogo 

alla proge﬙azione, fino alla realizzazione 

e all’installazione di stru﬙ure metalliche, 

garantendo soluzioni personalizzate e tecnicamente avanzate. 

“L’a﬙enzione alla qualità ha portato l’azienda a sviluppare nuovi 

prodo﬙i, come le stru﬙ure con fermavetro in alluminio estruso, che 

uniscono estetica e resistenza - spiega Riccardo Bracco, amministratore 

dell’azienda - l’adozione di sostware 3D ha o﬙imizzato i processi 

produ﬙ivi, segnando il passaggio da realtà artigianale a impresa 

stru﬙urata”. Consolidata a livello nazionale, Cast Stru﬙ure guarda al 

futuro con l’idea di potenziare il marketing e ampliare i servizi offerti, 

mantenendo al centro la soddisfazione del cliente. 

Vent’anni di crescita
e innovazione nel settore 
ascensori
Da impresa familiare a realtà strutturata: 
Cast Strutture punta su qualità, 
personalizzazione e nuove tecnologie 

      edilizia&proge﬙ azione    

Quando la qualità, la cura e la dedizione al lavoro incontrano 

le mutevoli esigenze del mondo dell’edilizia affrontate con un 

approccio imprenditoriale innovativo, si possono costruire grandi 

proge﬙i. Questo il segreto di Nord Costruzioni Generali, dinamica 

azienda barese che è in grado di operare in diversi ambiti sul mercato 

nazionale e internazionale grazie a un ambiente interno che favorisce 

lo scambio di competenze e lo sviluppo professionale. Portata avanti 

da tre generazioni, l’azienda rappresenta un punto di riferimento 

nel Sud Italia sia nel se﬙ore pubblico, per cui realizza infrastru﬙ure 

stradali, idrauliche, ferroviarie, portuali e aeroportuali, sia nel se﬙ore 

privato, a﬙raverso interventi residenziali, industriali, terziari e turistico-

alberghieri. “Ogni cantiere rappresenta il fru﬙o della nostra passione 

e del nostro impegno volti a lasciare un segno duraturo nel mondo 

dell’edilizia - spiega l’ingegner Domenico Antonacci, amministratore 

unico - grazie a investimenti sulla sostenibilità e sulla formazione, 

lavoriamo a proge﬙i su scala nazionale”. Una realtà fondata sulle 

persone, che si pone l’obie﬙ivo di soddisfare i commi﬙enti e di ada﬙arsi 

alle esigenze del se﬙ore. 

Persone, qualità e innovazione al centro
La sfi da di Nord Costruzioni, realtà edilizia punto di riferimento per il Sud Italia

      infrastru﬙ ure&proge﬙ azione    

Domenico Antonacci, amministratore unico
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edizione, consolida il suo ruolo di ponte tra università e imprese. Le 

Marche provano a scrollarsi di dosso l’immagine di regione vecchia (la 

percentuale della popolazione in età lavorativa, tra 15-64 anni, risulta 

pari al 62,5% nel 2020, 52,6% nel 2045 e 54% nel 2065) e con un tessuto 

economico fortemente manifa﬙uriero, fortemente specializzato ma 

ancora scarsamente propenso allo sviluppo dimensionale (la micro-

dimensione può reggere ancora nel se﬙ore dei servizi alla persona 

e nell’artigianato) e, più in generale, e alla riorganizzazione del 

management. Ma proprio l’avvento di distre﬙i innovativi, l’apertura di 

tante aziende familiari a manager esterni, la modifica del conce﬙o di 

distre﬙o (da area di specializzazione verticale con confini ferrei a luogo 

di contaminazione tra produzioni e informazioni diverse), il diverso 

ruolo delle banche nei nuovi processi evolutivi, sia pure condizionato 

da norme sempre più stringenti, e quello delle qua﬙ro università 

confermano che è ancora forte e diffuso quel dinamismo degli 

anni O﬙anta, che fece del “modello Marche” un caso studiato in 

tu﬙o il mondo. Lo scenario globale è completamente cambiato 

e ha modificato le priorità, ma non la centralità del territorio, 

sostenuta oggi dalle tecnologie, dall’economia della conoscenza, 

della relazione e delle alleanze, dalla sostenibilità sostenibile, 

da infrastru﬙ure stradali e ferroviarie capaci di interce﬙are nuovi 

capitali, investitori, residenti, turisti, studenti, pazienti.

Quella che auspica il re﬙ore della Politecnica delle Marche, Gianluca 

Gregori, è un’innovazione di pensiero: “Il territorio è il risultato di 

flussi ed è in questa direzione che dobbiamo muoverci, a﬙raverso una 

strategia di territorio, per arrivare a una coerenza e una convergenza tra 

i diversi a﬙ori: imprese, associazioni di categoria, università”. 

- Michele Romano - 

Innovazione di pensiero 
per il nuovo “modello Marche” 
Avanza il processo di trasformazione del tessuto economico regionale:
il territorio è centrale e pronto a uno sviluppo inclusivo e sostenibile 

Marche
PROGETTO DI COMUNICAZIONE IDEATO DA PAOLO MARCANTONI    

Il distre﬙o dell’aerospazio e quello 

dell’intelligenza artificiale, l’agrifood 

che spinge sull’utilizzo delle nuove 

tecnologie, la calzatura che realizza un ente 

di formazione con l’obie﬙ivo di colmare il 

gap generazionale di artigiani specializzati 

nel se﬙ore calzaturiero di alta manifa﬙ura. 

E poi l’alta formazione con Situm, la scuola 

d’innovazione tecnologica umanistica 

e manageriale che, giunta alla quarta 
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della relazione e delle alleanze, dalla sostenibilità sostenibile, 

da infrastru﬙ure stradali e ferroviarie capaci di interce﬙are nuovi 

capitali, investitori, residenti, turisti, studenti, pazienti.

Quella che auspica il re﬙ore della Politecnica delle Marche, Gianluca 

Gregori, è un’innovazione di pensiero: “Il territorio è il risultato di 

flussi ed è in questa direzione che dobbiamo muoverci, a﬙raverso una 

strategia di territorio, per arrivare a una coerenza e una convergenza tra 

i diversi a﬙ori: imprese, associazioni di categoria, università”. 

- Michele Romano - 

Innovazione di pensiero 
per il nuovo “modello Marche” 
Avanza il processo di trasformazione del tessuto economico regionale:
il territorio è centrale e pronto a uno sviluppo inclusivo e sostenibile 

Marche
PROGETTO DI COMUNICAZIONE IDEATO DA PAOLO MARCANTONI    

Il distre﬙o dell’aerospazio e quello 

dell’intelligenza artificiale, l’agrifood 

che spinge sull’utilizzo delle nuove 

tecnologie, la calzatura che realizza un ente 

di formazione con l’obie﬙ivo di colmare il 

gap generazionale di artigiani specializzati 

nel se﬙ore calzaturiero di alta manifa﬙ura. 

E poi l’alta formazione con Situm, la scuola 

d’innovazione tecnologica umanistica 

e manageriale che, giunta alla quarta 

“Siamo un’azienda commerciale 

molto solida, a﬙rezzata per gestire 

le multinazionali e di riservare 

lo stesso tra﬙amento anche alle piccole e 

medie imprese”. Gabriel Kaci è il fondatore 

di GB Services, specializzata nella fornitura 

di sistemi di imballaggi per l’industria 

principalmente nei se﬙ori della carta, 

dell’ele﬙rodomestico, dell’alimentare e della 

logistica.

La sede è a Fabriano, il mercato di sbocco 

è internazionale: all’Italia, che pesa il 70% 

sul fa﬙urato, si aggiungono principalmente 

Spagna, Francia, Belgio e ora anche Germania.

Il core business è rappresentato dai bancali 

in legno: “Li importiamo dall’Est Europa, paesi 

come Romania, Polonia, Le﬙onia, Lituania 

hanno una grande disponibilità di prodo﬙o 

di qualità che ci consente di essere molto 

competitivi sul prezzo finale - so﬙olinea Kaci 

Specialisti dell’imballaggio 
industriale
GB Services commercializza soluzioni per l’imballo in legno, plastica
e cartone per multinazionali e piccole-medie aziende

Gabriel Kaci, fondatore di GB Services, con il suo team

- Queste pedane hanno un utilizzo molto importante per lo stoccaggio 

e il trasporto, per cui il legno deve garantire sicurezza, qualità e 

sostenibilità ambientale, senza contare che deve durare nel tempo”. 

Oltre che per realizzare pallet certificati, il legno viene utilizzato anche 

per casse pieghevoli, gabbie e basi in truciolare grezzo.

L’offerta di GB Services è comunque molto più ampia: dal film 

estensibile, foglia termo, foglia top di copertura alle bobine di 

polietilene espanso, dal pluriball ai nastri adesivi, con i macchinari 

necessari per utilizzarli, dalle scatole agli angolari, tubi e anelli in 

cartone.

“Il nostro ufficio tecnico è in grado fornire soluzioni o﬙imali, proge﬙ando 

e realizzando tu﬙e le soluzioni d’imballo, nella consapevolezza che la 

nostra missione è offrire una protezione efficace ai prodo﬙i dei nostri 

clienti”, chiosa il fondatore. Dal 2009, anno di nascita di GB Services, 

Kaci è anche colui che tiene i rapporti con i clienti: “Significa ascoltare 

i loro bisogni, raccogliere suggerimenti e feedback, dar loro un unico 

punto di riferimento per arrivare a soluzioni adeguate e a opportunità 

di risparmio”. Un’a﬙enzione speciale, che ha permesso all’azienda di 

crescere costantemente negli anni, sia come portafoglio clienti che come 

fa﬙urato. 
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Unionalpha produce il cablaggio 

ele﬙rico per ele﬙rodomestici bianchi 

e caldaie (Hvac): quartier generale e 

sito produ﬙ivo a Comunanza (Ascoli Piceno) e 

altri se﬙e stabilimenti tra Turchia (due), Serbia 

(due), Polonia, Romania e Russia, altamente 

automatizzati, all’interno dei quali i 1.200 

adde﬙i (tu﬙a forza lavoro locale con un 

alto livello di qualificazione, ndr) dialogano 

principalmente con macchinari innovativi 

e cobot, ai quali è affidata una crescente 

quantità delle operazioni manuali. L’azionista 

di riferimento è Finalpha, la finanziaria 

della famiglia Perugini e nel Cda guidato da 

Francesca Perugini è presente l’intero top 

management, che negli anni ha scalato tu﬙e 

le posizioni aziendali.

La multinazionale tascabile del Piceno, che 

opera nel mondo come una grande impresa, 

rappresenta per dimensione e fa﬙urato 

il secondo gruppo europeo del se﬙ore, è 

fornitore strategico dei cinque maggiori 

produ﬙ori continentali di ele﬙rodomestici 

bianchi e caldaie ed è leader nella tecnologia 

a incisione isolante (Idc), tecnica che 

garantisce elevato risparmio di tempo nella 

produzione di semilavorati e massima 

sicurezza e affidabilità del prodo﬙o finale, che 

è quello che poi entra nelle case degli utenti. 

Tu﬙i i semilavorati realizzati con la tecnologia 

Idc, così come i processi delle fabbriche, 

sono certificati dai tedeschi di Tuv, mentre 

per l’esportazione verso Stati Uniti e Canada 

l’azienda ha o﬙enuto la certificazione Ul.

“Sistemi di assemblaggio con robot ad 

assi cartesiani e antropomorfi stanno 

rivoluzionando il nostro se﬙ore - spiega 

Robot antropomorfi  
e incisione di isolante 
rivoluzionano il settore
Unionalpha: tecniche innovative per il cablaggio elettrico negli otto siti 
produttivi per essere leader nel mercato globale

Remo Perugini, presidente senior
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La forte spinta all’automazione 
dei processi, unitamente 
all’incisione di isolante, è uno 
dei principali driver di crescita di 
Unionalpha

il Ceo di Unionalpha, Fabrizio Romeo - 

richiedendo investimenti consistenti, un livello 

ingegneristico sofisticato, una formazione 

specifica del personale impiegato e un 

eccellente monitoraggio dei processi e dei 

sistemi di gestione”. E proprio la forte spinta 

all’automazione dei processi, unitamente 

all’incisione di isolante, è uno dei principali 

driver di crescita dell’azienda, il cui fa﬙urato è 

cresciuto negli anni a doppia cifra percentuale 

e dal 2020 a oggi è raddoppiato, passando da 

40 a 80 milioni. Un’altra leva di crescita sono 

le se﬙e fabbriche all’estero, realizzate per 

essere vicine ai clienti, così da consentire loro 

di ricevere forniture costanti e, di conseguenza, 

ridurre sensibilmente le scorte in magazzino. 

“La nostra è un’organizzazione just in time e 

ognuna delle nostre aziende funge anche da 

back-up produ﬙ivo per ogni altra e questo 

modello ci perme﬙e di essere considerati 

dai nostri clienti come fornitori strategici”, 

so﬙olinea Remo Perugini, per 34 anni nel 

 PRONTI A ENTRARE NEGLI USA
Vettori dominanti, in Unionalpha, sono profittabilità e investimenti 
con una particolare attenzione alla crescita professionale di tutti i 
collaboratori. “Entro quest’anno saranno avviate le prime importanti 
forniture sul mercato Usa, preludio di una futura crescita e della 
creazione di una testa di ponte gestionale e operativa - anticipa 
la presidente Francesca Perugini - e in Europa verificheremo 
una possibile acquisizione da consolidare entro il 2026. In 
campo finanziario l’obiettivo è ridurre molto al di sotto del 10% 
l’indebitamento netto”. 

se﬙ore del bianco, nel management di Merloni Ele﬙rodomestici e Indesit, 

e nel 2008 entrato nell’azienda di famiglia fondata da oltre 40 anni 

dalla moglie Gabriella, oggi vicepresidente della società. Si deve proprio 

all’ingresso del capofamiglia la spinta decisa all’internazionalizzazione: 

il mercato italiano pesa per il 12%, quello Ue per il 45%, la Russia è al 

10%, l’Argentina all’8%, mentre la Turchia oggi è cresciuta fino a valere 

un quarto dell’intera produzione. “Prendere una commessa significa 

lavorare tra 12-18 mesi su centinaia di codici prodo﬙o, ognuno dei quali 

va valorizzato - spiega Angela Ricciuti, marketing manager di Unionalpha 

- senza contare la gestione dell’approvvigionamento dei prodo﬙i, a 

cominciare dal rame, i cui prezzi sono costantemente sull’o﬙ovolante”.

“Siamo un’azienda solida e ben patrimonializzata, con tu﬙i i 

fondamentali in ordine e una grande capacità di investire perché ci 

governa una finanziaria”, conclude il Cfo Marcella Urru, che dal quartier 

generale di Comunanza controlla e verifica i bilanci anche delle singole 

fabbriche collegate. 

Quartier generale Italia
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le posizioni aziendali.

La multinazionale tascabile del Piceno, che 

opera nel mondo come una grande impresa, 

rappresenta per dimensione e fa﬙urato 

il secondo gruppo europeo del se﬙ore, è 

fornitore strategico dei cinque maggiori 

produ﬙ori continentali di ele﬙rodomestici 

bianchi e caldaie ed è leader nella tecnologia 

a incisione isolante (Idc), tecnica che 
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Idc, così come i processi delle fabbriche, 

sono certificati dai tedeschi di Tuv, mentre 

per l’esportazione verso Stati Uniti e Canada 
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“Sistemi di assemblaggio con robot ad 

assi cartesiani e antropomorfi stanno 

rivoluzionando il nostro se﬙ore - spiega 

Robot antropomorfi  
e incisione di isolante 
rivoluzionano il settore
Unionalpha: tecniche innovative per il cablaggio elettrico negli otto siti 
produttivi per essere leader nel mercato globale

Remo Perugini, presidente senior
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“La pietra è un materiale che mi 

ha sempre affascinato e che 

accompagna la storia dell’uomo 

sin dalla sua nascita”. Una passione che 

Pietro Fa﬙orini ha trasferito in E90, l’azienda 

che ha fondato 35 anni fa: 30.000 metri 

quadrati interamente dedicati al marmo, 

“una pietra innovativa, du﬙ile, di una bellezza 

straordinaria, che consente una estrema 

versatilità e dà valore a qualsiasi proge﬙o 

archite﬙onico”. Lo stabilimento di Senigallia 

copre l’intera filiera: dal collaudo dei blocchi 

della materia prima, selezionata nelle 

cave di tu﬙o il mondo, alla proge﬙azione, 

Il marmo, passione e arte
Il made in Italy d’eccellenza fi rmato E90: Pietro Fattorini ha trasformato 
un piccolo laboratorio in una grande azienda leader nel settore

A dx Pietro Fa﬙orini, Ceo e founder di E90, dà indicazioni ai suoi lavoratori

realizzazione, gestione logistica e installazione, così da garantire un 

lavoro completo chiavi in mano. Tu﬙o questo grazie a un team interno 

composto da una sessantina tra archite﬙i, ingegneri, tecnici produ﬙ivi 

e installatori in grado di trasformare le idee e le richieste di archite﬙i, 

designer e clienti in proge﬙i e poi prodo﬙i. “Facciamo tu﬙o con forze 

proprie, senza ricorrere all’esterno - so﬙olinea il Ceo e fondatore - il che 

ci perme﬙e di essere flessibili e molto veloci nell’accogliere e realizzare le 

richieste che ci arrivano”. 

La forza di E90 è proprio la realizzazione custom senza limiti, che 

perme﬙e di lavorare con tu﬙o il mondo. “Ci cara﬙erizza la lavorazione 

dei marmi italiani - aggiunge Fa﬙orini - punto forte del made in Italy 

al pari del se﬙ore fashion e di altri prodo﬙i tipicamente italiani. Siamo 

al servizio di un prodo﬙o d’eccellenza”. Una garanzia in più per i clienti, 

che sono collocati nella fascia del lusso: grandi catene alberghiere, 

proprietari di ville, retail di lusso, yacht in tu﬙o il mondo, che arrivano 

a E90 sopra﬙u﬙o grazie alle eccellenti referenze che clienti che hanno 

già fruito dei nostri servizi trasme﬙ono a loro volta a chi ha equivalenti 

necessità”.  Guarda avanti il Ceo e fondatore: “Operiamo in un se﬙ore di 

nicchia, che ha una grande prospe﬙iva di crescita e, di conseguenza, 

ha bisogno di professionalità sempre più elevate. Il nostro obie﬙ivo 

sarà interce﬙are questo trend e far valere il nostro valore aggiunto, 

qualificando sempre più il servizio che forniamo al cliente”. 

La forza di E90 è la lavorazione 
dei marmi italiani e la 
realizzazione custom senza 
limiti, che perme﬙e di lavorare 
con tu﬙o il mondo
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“La pietra è un materiale che mi 

ha sempre affascinato e che 

accompagna la storia dell’uomo 

sin dalla sua nascita”. Una passione che 

Pietro Fa﬙orini ha trasferito in E90, l’azienda 

che ha fondato 35 anni fa: 30.000 metri 

quadrati interamente dedicati al marmo, 

“una pietra innovativa, du﬙ile, di una bellezza 

straordinaria, che consente una estrema 

versatilità e dà valore a qualsiasi proge﬙o 

archite﬙onico”. Lo stabilimento di Senigallia 

copre l’intera filiera: dal collaudo dei blocchi 

della materia prima, selezionata nelle 

cave di tu﬙o il mondo, alla proge﬙azione, 

Il marmo, passione e arte
Il made in Italy d’eccellenza fi rmato E90: Pietro Fattorini ha trasformato 
un piccolo laboratorio in una grande azienda leader nel settore

A dx Pietro Fa﬙orini, Ceo e founder di E90, dà indicazioni ai suoi lavoratori

realizzazione, gestione logistica e installazione, così da garantire un 

lavoro completo chiavi in mano. Tu﬙o questo grazie a un team interno 

composto da una sessantina tra archite﬙i, ingegneri, tecnici produ﬙ivi 

e installatori in grado di trasformare le idee e le richieste di archite﬙i, 

designer e clienti in proge﬙i e poi prodo﬙i. “Facciamo tu﬙o con forze 

proprie, senza ricorrere all’esterno - so﬙olinea il Ceo e fondatore - il che 

ci perme﬙e di essere flessibili e molto veloci nell’accogliere e realizzare le 

richieste che ci arrivano”. 

La forza di E90 è proprio la realizzazione custom senza limiti, che 

perme﬙e di lavorare con tu﬙o il mondo. “Ci cara﬙erizza la lavorazione 

dei marmi italiani - aggiunge Fa﬙orini - punto forte del made in Italy 

al pari del se﬙ore fashion e di altri prodo﬙i tipicamente italiani. Siamo 

al servizio di un prodo﬙o d’eccellenza”. Una garanzia in più per i clienti, 

che sono collocati nella fascia del lusso: grandi catene alberghiere, 

proprietari di ville, retail di lusso, yacht in tu﬙o il mondo, che arrivano 

a E90 sopra﬙u﬙o grazie alle eccellenti referenze che clienti che hanno 

già fruito dei nostri servizi trasme﬙ono a loro volta a chi ha equivalenti 

necessità”.  Guarda avanti il Ceo e fondatore: “Operiamo in un se﬙ore di 

nicchia, che ha una grande prospe﬙iva di crescita e, di conseguenza, 

ha bisogno di professionalità sempre più elevate. Il nostro obie﬙ivo 

sarà interce﬙are questo trend e far valere il nostro valore aggiunto, 

qualificando sempre più il servizio che forniamo al cliente”. 

La forza di E90 è la lavorazione 
dei marmi italiani e la 
realizzazione custom senza 
limiti, che perme﬙e di lavorare 
con tu﬙o il mondo

https://briglia1949.it


Il potere della collaborazione
e della consulenza strategica
Come le aziende possono crescere attraverso competenze condivise e partnership e�  caci

Nel contesto economico odierno, cara﬙erizzato da rapidi 

cambiamenti e crescente complessità, le aziende non possono 

perme﬙ersi di operare in isolamento. Il valore delle sinergie, sia 

interne che esterne, rappresenta un elemento chiave per la competitività e 

la crescita sostenibile. Parallelamente, la consulenza strategica assume un 

ruolo determinante nel guidare le imprese a﬙raverso le sfide del mercato, 

fornendo strumenti e competenze per o﬙imizzare i processi e cogliere nuove 

opportunità. All’interno di un’organizzazione, la capacità di costruire team 

coesi e multidisciplinari è fondamentale per affrontare le sfide in modo 

efficace. Un gruppo ben stru﬙urato, in cui competenze diverse si integrano 

e si valorizzano reciprocamente, può generare innovazione, migliorare 

la produ﬙ività e aumentare la resilienza aziendale. Le sinergie interne 

si creano a﬙raverso una cultura aziendale basata sulla collaborazione, 

sullo scambio di conoscenze e su una leadership capace di valorizzare le 

specificità di ogni individuo. 

Oltre alle sinergie interne, le aziende devono 

guardare all’esterno per costruire relazioni 

strategiche con altre realtà, siano esse imprese 

dello stesso se﬙ore, fornitori, clienti o enti di 

ricerca. Le partnership consentono di accedere 

a nuove risorse, ampliare il know-how e 

condividere rischi e investimenti in proge﬙i 

di sviluppo. Le imprese che ado﬙ano un 

approccio collaborativo riescono a innovare più 

rapidamente, sfru﬙ando sinergie che portano 

a prodo﬙i e servizi di maggiore valore. Inoltre, 

le collaborazioni con istituzioni e centri di 

ricerca consentono di rimanere aggiornati sulle 

evoluzioni tecnologiche e normative, facilitando 

il processo di ada﬙amento e crescita.

sinergie  d’impresa
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In questo scenario complesso, la consulenza 

strategica diventa un supporto essenziale per 

le aziende che vogliono affrontare le sfide con 

metodo e visione a lungo termine. I consulenti 

strategici aiutano le imprese a identificare 

le loro aree di forza e di miglioramento, 

a stru﬙urare piani di crescita sostenibili 

e a o﬙imizzare le risorse disponibili. Un 

consulente esperto fornisce strumenti analitici 

e metodologie per valutare le opportunità di 

mercato, ridurre i rischi e massimizzare il ritorno 

sugli investimenti.

Un altro aspe﬙o fondamentale della 

consulenza strategica è il suo ruolo nel 

supportare le aziende nelle transizioni di 

mercato. Con l’avvento dell’intelligenza artificiale e della crescente necessità 

di modelli di business sostenibili, le imprese devono ripensare il proprio 

approccio alla crescita. La consulenza aiuta a individuare trend emergenti, 

a stru﬙urare processi decisionali basati sui dati e a sviluppare strategie di 

lungo periodo che perme﬙ano alle organizzazioni di restare al passo con i 

tempi. Il valore di una guida esperta si manifesta sopra﬙u﬙o nei momenti 

di incertezza, quando è necessario prendere decisioni coraggiose e ben 

ponderate. Le sinergie, sia all’interno di un’azienda sia nel suo ecosistema 

di relazioni esterne, rappresentano un fa﬙ore determinante per il successo 

nel lungo periodo. La capacità di integrare competenze, condividere 

conoscenze e creare alleanze strategiche consente alle imprese di essere 

più resilienti e competitive. In questo contesto, la consulenza strategica 

gioca un ruolo chiave nell’orientare le aziende verso scelte consapevoli e 

mirate, supportandole nel costruire valore e innovazione. 

- Francesco Bellofa﬙o - 
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Il potere della collaborazione
e della consulenza strategica
Come le aziende possono crescere attraverso competenze condivise e partnership e�  caci

Nel contesto economico odierno, cara﬙erizzato da rapidi 

cambiamenti e crescente complessità, le aziende non possono 

perme﬙ersi di operare in isolamento. Il valore delle sinergie, sia 

interne che esterne, rappresenta un elemento chiave per la competitività e 

la crescita sostenibile. Parallelamente, la consulenza strategica assume un 

ruolo determinante nel guidare le imprese a﬙raverso le sfide del mercato, 

fornendo strumenti e competenze per o﬙imizzare i processi e cogliere nuove 

opportunità. All’interno di un’organizzazione, la capacità di costruire team 

coesi e multidisciplinari è fondamentale per affrontare le sfide in modo 

efficace. Un gruppo ben stru﬙urato, in cui competenze diverse si integrano 

e si valorizzano reciprocamente, può generare innovazione, migliorare 

la produ﬙ività e aumentare la resilienza aziendale. Le sinergie interne 

si creano a﬙raverso una cultura aziendale basata sulla collaborazione, 

sullo scambio di conoscenze e su una leadership capace di valorizzare le 

specificità di ogni individuo. 

Oltre alle sinergie interne, le aziende devono 

guardare all’esterno per costruire relazioni 

strategiche con altre realtà, siano esse imprese 

dello stesso se﬙ore, fornitori, clienti o enti di 

ricerca. Le partnership consentono di accedere 

a nuove risorse, ampliare il know-how e 

condividere rischi e investimenti in proge﬙i 

di sviluppo. Le imprese che ado﬙ano un 

approccio collaborativo riescono a innovare più 

rapidamente, sfru﬙ando sinergie che portano 

a prodo﬙i e servizi di maggiore valore. Inoltre, 

le collaborazioni con istituzioni e centri di 

ricerca consentono di rimanere aggiornati sulle 

evoluzioni tecnologiche e normative, facilitando 

il processo di ada﬙amento e crescita.

sinergie  d’impresa
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“Viviamo in un’epoca in cui i dati sono il motore delle decisioni 

strategiche e la tecnologia la leva per la competitività”. Così 

Eduardo Caliano, Ceo di Istemi, racconta l’essenza di un’azienda 

che, nata nel 2008, porta le avanzate tecniche di indagine della 

biomedicina e della ricerca al mondo dell’edilizia, dei beni culturali e 

delle infrastru﬙ure, grazie al know-how di esperti, ingegneri, archite﬙i, 

geologi e chimici che, facendo squadra, o﬙imizzano i processi di analisi 

delle stru﬙ure.“Siamo nati con l’obie﬙ivo di semplificare processi 

complessi a favore della sicurezza e della tutela dei beni culturali e 

delle infrastru﬙ure - spiega Caliano - Grazie all’innovazione costruiamo 

con i nostri clienti soluzioni integrate che rispondano alle loro esigenze, 

sempre con uno sguardo rivolto al futuro”. Un futuro che si applica alle 

più svariate necessità: dalla diagnostica nel campo dei beni culturali, 

analizzando i materiali e le tecniche per individuarne le cause di 

degrado, a quella edile. Il tu﬙o coniugando competenza tecnica e 

a﬙enzione ai de﬙agli operativi. L’azienda si occupa anche di formazione, 

assistenza continua e consulenza strategica, offrendo alle imprese del 

se﬙ore ingegneria civile e agli enti gestori del patrimonio pubblico un 
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Diagnostica per infrastrutture e beni culturali
Istemi: “Tecnologia leva per la competitività e per preservare il patrimonio”

supporto a 360 gradi. “Ogni proge﬙o è unico 

e necessita di soluzioni su misura. Il nostro 

compito è tradurre le sfide in opportunità 

di crescita a﬙raverso l’innovazione. Siamo 

partner di chi, come noi, crede nella forza del 

cambiamento”. 

Eduardo Caliano, Ceo di Istemi

Non capita spesso di imba﬙ersi in 

un’azienda del Sud Italia con oltre 

60 anni di esperienza e una leadership 

consolidata nel se﬙ore della distribuzione 

pubblicitaria. Studio Senese Italia Group 

Srl è una realtà che sorprende per la sua 

solidità, la sua organizzazione e la capacità 

di rispondere alle esigenze di clienti di grande 

calibro, sopra﬙u﬙o nella Grande Distribuzione 

Organizzata (Gdo) e nel retail.

L’azienda nasce dall’intuizione di un pioniere 

della distribuzione pubblicitaria: Walter 

Gaia e Luigi Senese

Il potere del volantino: 
una strategia che dura 
da decenni
Studio Senese Italia Group, eccellenza del 
Sud Italia nella distribuzione pubblicitaria

Senese, padre di Luigi Senese, a﬙uale Ceo, e di Gaia. Inizialmente, il core 

business era la distribuzione di campioni gratuiti e buoni sconto per 

le industrie, ma con il tempo il mercato si è trasformato. Con l’avvento 

dei centri commerciali, la pubblicità ha assunto un ruolo ancora più 

strategico e Studio Senese Italia Group ha saputo evolversi, diventando 

un punto di riferimento nel Sud Italia per la distribuzione “door to door” 

di volantini promozionali. La visione di Studio Senese Italia Group è 

chiara: consolidare la propria leadership nel Sud Italia e continuare a 

offrire ai clienti un servizio sempre più efficiente e strategico. Un’azienda 

che dimostra come, anche nel Mezzogiorno, sia possibile costruire realtà 

solide e competitive, capaci di eccellere e di de﬙are gli standard in un 

se﬙ore chiave per il marketing e la comunicazione commerciale. 
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Da sx Alberto Pisseri, vice president Finance and Production Gea, e Domenico Gambarelli, managing director Gea Homogenizer

All’interno di un processo produ﬙ivo, 

l’omogeneizzazione è un passaggio 

spartiacque: dopo, il prodo﬙o cambia, 

e non si torna indietro. Un’operazione-chiave, 

da affrontare le tecnologie più ada﬙e, a 

prescindere dal tipo di sostanze so﬙oposte al 

tra﬙amento.

Gea Mechanical Equipment Italia con sede 

a Parma è la Business Unit Homogenizer 

della grande multinazionale tedesca Gea e si 

occupa di questo: omogeneizzazione ad alta 

pressione. E, se l’ormai radicato know-how 

si è costruito partendo da food & beverage, 

nel tempo l’azienda ha ampliato i se﬙ori 

di intervento, previ necessari adeguamenti 

ai processi tecnologici e produ﬙ivi. Da cui 

una presenza consolidata su farmaceutico, 

chimico, biotech (che oggi valgono il 30% del 

fa﬙urato) e più di recente su semicondu﬙ori 

e condu﬙ori derivati dal carbonio - nanotubi, 

o materiali a base di grafene - utilizzati in 

molteplici se﬙ori, dalle macchine ele﬙riche al 

vestiario. Questa differenziazione, abbinata a 

una presenza su tu﬙i i mercati mondiali, ha 

La versatilità 
dell’omogeneizzazione
Applicando tecnologie all’avanguardia a segmenti diversi, Gea Mechanical 
Equipment Italia cresce anche grazie all’attenzione per ambiente e dipendenti

favorito la crescita costante: oggi Gea Mechanical Equipment Italia vanta 

130 milioni di fa﬙urato (+6% nel 2024) e quasi 300 adde﬙i.

“Uno sviluppo notevole so﬙o vari aspe﬙i”, so﬙olineano Domenico 

Gambarelli, managing director Business Unit Homogenizer, e Alberto 

Pisseri, vice president Finance and Production Business Unit Homogenizer. 

“Per gestire la diversificazione abbiamo creato un team dedicato ai 

proge﬙i del se﬙ore Pharma a livello globale. Nel 2023 abbiamo costruito 

un nuovo capannone per riorganizzare i flussi interni e migliorare le aree 

produ﬙ive, rendendole più ergonomiche ed efficienti. La tecnologia di 

omogeneizzazione si sta evolvendo e sempre di più le nostre macchine 

sono dotate di sensori e automazioni impensabili fino a qualche anno 

fa: anche nel metalmeccanico, la digitalizzazione ha avviato un processo 

di trasformazione molto importante”.

Ma i risultati non sono solo economici. Il legi﬙imo orgoglio del 

management ha almeno altre due ragioni: l’impegno verso la 

sostenibilità e quello nei confronti dei dipendenti. Alcuni esempi? 

Pannelli solari che forniscono il 40% di energia (la restante parte è 

comunque da fonti rinnovabili); sistemi di raffreddamento dell’acqua 

e riduzione significativa di olio nei pistoni; una riduzione dell’anidride 

carbonica del 63%; corsi di formazione per incentivare spostamenti 

sostenibili; auto aziendali ele﬙riche con ricariche interne; e varie 

a﬙ività legate al welfare dei dipendenti, come la presenza di psicologi, 

fisioterapisti e nutrizionisti o proge﬙i di job rotation, per perme﬙ere 

esperienze lavorative in se﬙ori diversi e perfino all’estero. 

“Viviamo in un’epoca in cui i dati sono il motore delle decisioni 

strategiche e la tecnologia la leva per la competitività”. Così 

Eduardo Caliano, Ceo di Istemi, racconta l’essenza di un’azienda 

che, nata nel 2008, porta le avanzate tecniche di indagine della 

biomedicina e della ricerca al mondo dell’edilizia, dei beni culturali e 

delle infrastru﬙ure, grazie al know-how di esperti, ingegneri, archite﬙i, 

geologi e chimici che, facendo squadra, o﬙imizzano i processi di analisi 

delle stru﬙ure.“Siamo nati con l’obie﬙ivo di semplificare processi 

complessi a favore della sicurezza e della tutela dei beni culturali e 

delle infrastru﬙ure - spiega Caliano - Grazie all’innovazione costruiamo 

con i nostri clienti soluzioni integrate che rispondano alle loro esigenze, 

sempre con uno sguardo rivolto al futuro”. Un futuro che si applica alle 

più svariate necessità: dalla diagnostica nel campo dei beni culturali, 

analizzando i materiali e le tecniche per individuarne le cause di 

degrado, a quella edile. Il tu﬙o coniugando competenza tecnica e 

a﬙enzione ai de﬙agli operativi. L’azienda si occupa anche di formazione, 

assistenza continua e consulenza strategica, offrendo alle imprese del 

se﬙ore ingegneria civile e agli enti gestori del patrimonio pubblico un 
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Diagnostica per infrastrutture e beni culturali
Istemi: “Tecnologia leva per la competitività e per preservare il patrimonio”

supporto a 360 gradi. “Ogni proge﬙o è unico 

e necessita di soluzioni su misura. Il nostro 

compito è tradurre le sfide in opportunità 

di crescita a﬙raverso l’innovazione. Siamo 

partner di chi, come noi, crede nella forza del 

cambiamento”. 

Eduardo Caliano, Ceo di Istemi

Non capita spesso di imba﬙ersi in 

un’azienda del Sud Italia con oltre 

60 anni di esperienza e una leadership 

consolidata nel se﬙ore della distribuzione 

pubblicitaria. Studio Senese Italia Group 

Srl è una realtà che sorprende per la sua 

solidità, la sua organizzazione e la capacità 

di rispondere alle esigenze di clienti di grande 

calibro, sopra﬙u﬙o nella Grande Distribuzione 

Organizzata (Gdo) e nel retail.

L’azienda nasce dall’intuizione di un pioniere 

della distribuzione pubblicitaria: Walter 

Gaia e Luigi Senese

Il potere del volantino: 
una strategia che dura 
da decenni
Studio Senese Italia Group, eccellenza del 
Sud Italia nella distribuzione pubblicitaria

Senese, padre di Luigi Senese, a﬙uale Ceo, e di Gaia. Inizialmente, il core 

business era la distribuzione di campioni gratuiti e buoni sconto per 

le industrie, ma con il tempo il mercato si è trasformato. Con l’avvento 

dei centri commerciali, la pubblicità ha assunto un ruolo ancora più 

strategico e Studio Senese Italia Group ha saputo evolversi, diventando 

un punto di riferimento nel Sud Italia per la distribuzione “door to door” 

di volantini promozionali. La visione di Studio Senese Italia Group è 

chiara: consolidare la propria leadership nel Sud Italia e continuare a 

offrire ai clienti un servizio sempre più efficiente e strategico. Un’azienda 

che dimostra come, anche nel Mezzogiorno, sia possibile costruire realtà 

solide e competitive, capaci di eccellere e di de﬙are gli standard in un 

se﬙ore chiave per il marketing e la comunicazione commerciale. 
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Con oltre trentacinque anni di esperienza nel se﬙ore dei gas industriali 

e medicali, Giuseppe Di Lillo e Pasqualino Di Lillo, padre e figlio, hanno 

costruito una realtà affermata come punto di riferimento per i se﬙ori 

ospedaliero, industriale e alimentare. “La nostra missione è semplice, 

ma ambiziosa: garantire un servizio tempestivo, affidabile e sicuro”, 

afferma Giuseppe. Con sede a Campobasso, Di Lillo Ossigeno si distingue 

nella fornitura di ossigeno medicale, sia liquido sia gassoso, oltre a gas 

industriali, acetilene, CO₂ e altri gas compressi, rispondendo alle esigenze 

di clienti nei se﬙ori più disparati. “Le nostre origini sono nell’ambito 

industriale - dice Pasqualino - ma da oltre dieci anni ci siamo specializzati 

anche nel se﬙ore medicale, con un impegno che durante il Covid è andato 

oltre il semplice business, spesso senza ricevere il giusto riconoscimento 

pubblico”. Oltre alla fornitura di gas, la nostra azienda collabora con 

tecnici per la realizzazione di impianti medicali, industriali e alimentari 

tecnologicamente avanzati e a norma, con relativa manutenzione. “Il 

nostro valore aggiunto è la versatilità: soddisfiamo tu﬙e le necessità dei 

nostri clienti, mantenendo elevati standard 

di qualità”, so﬙olineano i Di Lillo, a﬙ivi non 

solo in Molise, ma in gran parte del Sud Italia, 

senza dimenticare il controllo e il collaudo dei 

prodo﬙i. 

Il partner per i gas industriali e medicali 
La mission della Di Lillo Ossigeno? Spiegano i titolari: “Al fi anco dei clienti 
con un servizio tempestivo, sicuro e a�  dabile”

Da sx, Giuseppe e Pasqualino Di Lillo
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Alea Srl, parte del gruppo Conad Adriatico, 

è una realtà della Grande Distribuzione 

di San Giovanni Teatino, che ha affrontato 

con successo la sfida di operare in un’area ad 

elevata concorrenza, riuscendo a ritagliarsi 

una solida quota di mercato. Paolo Bernabei, 

amministratore della Alea, so﬙olinea come 

“la decisione di iniziare questa avventura sia 

stata favorita dalla consapevolezza delle 

nostre potenzialità, dalla solidità del marchio 

Conad e della stru﬙ura della cooperativa 

Conad Adriatico. La nostra politica si fonda 

su un’offerta di prodo﬙i di alta qualità e sul 

servizio a﬙ento al cliente”. Una grande spinta è 

Paolo Bernabei, amministratore della Alea
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Strategie mirate per la Gdo
Alea: esperienza e know-how per a� ermarsi 
in un’area ad alta concorrenza 

stata data dalla valorizzazione di tu﬙e le linee di prodo﬙i a Marchio Conad, 

tra cui anche “Sapori & Dintorni” e “Sapori & Idee”, il meglio delle eccellenze 

e della tradizione gastronomica regionale italiana. L’azienda offre inoltre 

la linea “Bassi e Fissi” per garantire prodo﬙i a marchio Conad convenienti 

e di qualità. La strategia di Alea si rivela vincente grazie alla sua politica 

aziendale, alla forza del marchio Conad e della Cooperativa Conad Adriatico, 

che hanno permesso di fidelizzare la clientela e di affermarsi in un mercato 

competitivo. 
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PLATINUM INFORMA

 wastereduce@units.it - dsv.units.it

La Rete Natura 2000 rappresenta una delle più 
grandi conquiste della conservazione ambientale 
in Europa: un sistema di aree protette che copre il 
18% del territorio dell’Ue, comprese acque dolci 
e marine: uno strumento chiave per salvaguardare 
la biodiversità e i servizi ecosistemici. Nonostante 
i progressi, però, l’abbandono incontrollato di 
ri�uti resta una s�da cruciale. Per affrontare 
questa problematica, il progetto transfrontaliero 
Wastereduce, avviato a febbraio 2024 nell’ambito 
del programma Interreg VI 2021-2027, promuove la 
cooperazione tra Italia e Croazia al �ne di sviluppare 
strategie innovative e integrate per ridurre la 
produzione nonché identi�care e gestire i ri�uti nei 
siti Natura 2000, riducendo l’impatto umano.
Otto partner, distribuiti tra Friuli Venezia Giulia, 
Veneto, Istria e Dalmazia, stanno lavorando al 
progetto: l’Istituto per l’Agricoltura e il Turismo 
di Parenzo, capo�la del progetto, il Dipartimento 
di Scienze della Vita dell’Università di Trieste, 
la Regione Istriana, l’Agenzia Regionale per la 
Protezione dell’Ambiente del Veneto, l’Ente gestore 
delle riserve naturali della regione istriana “Natura 
Histrica”, l’Associazione per la Natura, l’Ambiente e 
lo Sviluppo Sostenibile “Sunce” con sede in Croazia, 
ETRA Spa Società bene�t con sede legale a Bassano 
del Grappa (Vicenza) ed Etifor | Valuing Nature, 
spin-off dell’Università di Padova e B Corp certi�cata. 
L’approccio del progetto si basa su una combinazione 
di tecnologie avanzate, cooperazione transfrontaliera 
e studi comportamentali per promuovere un cambio 
di mentalità nei fruitori delle aree protette. Un 
aspetto innovativo è rappresentato dalla componente 

psicologica del progetto: attraverso speci�ci 
studi di psicologia ambientale, esso mira infatti a 
comprendere come promuovere comportamenti 
più responsabili, consapevoli e rispettosi 
dell’ambiente. Parallelamente, fa leva su tecnologie 
di telerilevamento per monitorare e individuare 
le aree di accumulo dei ri�uti in modo preciso e 
innovativo. In ambiente marino, il sensore satellitare 
Sentinel-2 consente di identi�care i ri�uti galleggianti 
grazie al calcolo di un indice spettrale denominato 
Floating Debris Index (Fdi), attraverso il quale è 
possibile distinguere le macroplastiche dai detriti 
naturali sfruttando le loro proprietà spettrali uniche, 
come la ri�essione della luce nel vicino infrarosso 
(Nir). Per le aree terrestri, invece, immagini 
satellitari e dati raccolti da droni multispettrali e 
iperspettrali vengono analizzati utilizzando algoritmi 
avanzati come l’Adjusted Plastic Index (Api). Questi 
strumenti permettono di rilevare ri�uti anche in 
contesti complessi, garantendo un’analisi integrata 
e af�dabile. Wastereduce non è solo un progetto di 
gestione dei ri�uti, ma un laboratorio di innovazione 
che unisce scienza, tecnologia e cambiamento 
sociale. Fondamentale per il suo successo sarà il 
coinvolgimento attivo dei cittadini, ai quali saranno 
dedicate azioni di educazione e sensibilizzazione. 
Il loro feedback sarà determinante per orientare le 
politiche di gestione dei ri�uti, sviluppate dagli enti 
preposti e dai partner del progetto. 

Italia e Croazia unite per proteggere i siti Natura 2000

Proge﬙ o Interreg Wastereduce 
innova nella gestione dei rifi uti

IL TEAM WASTEREDUCE

Con oltre trentacinque anni di esperienza nel se﬙ore dei gas industriali 

e medicali, Giuseppe Di Lillo e Pasqualino Di Lillo, padre e figlio, hanno 

costruito una realtà affermata come punto di riferimento per i se﬙ori 

ospedaliero, industriale e alimentare. “La nostra missione è semplice, 

ma ambiziosa: garantire un servizio tempestivo, affidabile e sicuro”, 

afferma Giuseppe. Con sede a Campobasso, Di Lillo Ossigeno si distingue 

nella fornitura di ossigeno medicale, sia liquido sia gassoso, oltre a gas 

industriali, acetilene, CO₂ e altri gas compressi, rispondendo alle esigenze 

di clienti nei se﬙ori più disparati. “Le nostre origini sono nell’ambito 

industriale - dice Pasqualino - ma da oltre dieci anni ci siamo specializzati 

anche nel se﬙ore medicale, con un impegno che durante il Covid è andato 

oltre il semplice business, spesso senza ricevere il giusto riconoscimento 

pubblico”. Oltre alla fornitura di gas, la nostra azienda collabora con 

tecnici per la realizzazione di impianti medicali, industriali e alimentari 

tecnologicamente avanzati e a norma, con relativa manutenzione. “Il 

nostro valore aggiunto è la versatilità: soddisfiamo tu﬙e le necessità dei 

nostri clienti, mantenendo elevati standard 

di qualità”, so﬙olineano i Di Lillo, a﬙ivi non 

solo in Molise, ma in gran parte del Sud Italia, 

senza dimenticare il controllo e il collaudo dei 

prodo﬙i. 

Il partner per i gas industriali e medicali 
La mission della Di Lillo Ossigeno? Spiegano i titolari: “Al fi anco dei clienti 
con un servizio tempestivo, sicuro e a�  dabile”

Da sx, Giuseppe e Pasqualino Di Lillo

    sinergie d’impresa     

Alea Srl, parte del gruppo Conad Adriatico, 

è una realtà della Grande Distribuzione 

di San Giovanni Teatino, che ha affrontato 

con successo la sfida di operare in un’area ad 

elevata concorrenza, riuscendo a ritagliarsi 

una solida quota di mercato. Paolo Bernabei, 

amministratore della Alea, so﬙olinea come 

“la decisione di iniziare questa avventura sia 

stata favorita dalla consapevolezza delle 

nostre potenzialità, dalla solidità del marchio 

Conad e della stru﬙ura della cooperativa 

Conad Adriatico. La nostra politica si fonda 

su un’offerta di prodo﬙i di alta qualità e sul 

servizio a﬙ento al cliente”. Una grande spinta è 

Paolo Bernabei, amministratore della Alea

    sinergie d’impresa     

Strategie mirate per la Gdo
Alea: esperienza e know-how per a� ermarsi 
in un’area ad alta concorrenza 

stata data dalla valorizzazione di tu﬙e le linee di prodo﬙i a Marchio Conad, 

tra cui anche “Sapori & Dintorni” e “Sapori & Idee”, il meglio delle eccellenze 

e della tradizione gastronomica regionale italiana. L’azienda offre inoltre 

la linea “Bassi e Fissi” per garantire prodo﬙i a marchio Conad convenienti 

e di qualità. La strategia di Alea si rivela vincente grazie alla sua politica 

aziendale, alla forza del marchio Conad e della Cooperativa Conad Adriatico, 

che hanno permesso di fidelizzare la clientela e di affermarsi in un mercato 

competitivo. 

https://dsv.units.it/


Anni di esperienza nel se﬙ore del packaging, 

al servizio dei clienti più esigenti e 

variegati, hanno reso lo Scatolificio Zaccagni 

una realtà imprenditoriale all’avanguardia 

nella proge﬙azione e produzione di scatole 

di cartone per ogni utilizzo. L’azienda di 

Barle﬙a, fondata e dire﬙a dai fratelli Leonardo 

e Giovanni Zaccagni, è oggi un punto di 

riferimento per la sua affidabilità e per essere 

sempre al passo con le tendenze del mercato 

e le nuove tecnologie: dalle calzature al food, 

dall’e-commerce ai vini, passando dalle scatole 

americane fino alle fustellate, la cura per gli 

imballaggi non conosce limiti ed evolve a﬙raverso un design accurato e la 

scelta di materiali sostenibili. 

“I nostri clienti sono in gran parte fidelizzati proprio per il rapporto di 

piena fiducia che si è creato negli anni - so﬙olinea Giovanni Zaccagni, 

a.d. e fondatore dello Scatolificio Zaccagni Srl - Il nostro tra﬙o distintivo è 

questo, con un approccio sostenibile per minimizzare l’impa﬙o ambientale: 

dall’ideazione alla realizzazione, passando per la produzione e il 

trasporto, ado﬙iamo un approccio olistico volto alla riduzione degli sprechi 

di ogni materiale coinvolto”. Una dedizione alla tutela dell’ambiente 

che si rifle﬙e anche nell’uso di energia solare autoprodo﬙a, un passo 

significativo verso l’autosufficienza energetica e l’emissione zero: infine, 

grazie a un nuovo sistema di depurazione delle acque di lavaggio degli 

impianti di stampa, viene garantito il completo riciclo dell’acqua. 

Da sx i fratelli Giovanni e Leonardo Zaccagni

Il packaging del futuro 
tra sostenibilità e design  
Lo Scatolifi cio Zaccagni realizza imballaggi 
su misura a basso impatto ambientale

    sinergie d’impresa     

Un’impresa paladina del made 

in Italy nel mondo, la cui parola 

d’ordine è crescere. È questo il biglie﬙o 

da visita di Guide﬙i Recycling Systems, 

azienda storica del riciclaggio e del 

recupero dei metalli non ferrosi, 

fondata nel 1986 da Mauro Guide﬙i. 

Al timone dell’impresa vi è ancora 

oggi la famiglia Guide﬙i, supportata 

da un team di giovani talenti formati 

proprio all’interno della società: “Dopo 

quasi 40 anni di esperienza, siamo 

in grado di proge﬙are e produrre 

impianti e macchine per il recupero 

di un ampio ventaglio di materiali 

e prodo﬙i di scarto. A﬙ualmente 

contiamo 50 diversi modelli, 600 

campioni di materiali separati 

archiviati, 4.000 impianti venduti 

e tre sedi nel mondo: in Italia, in 

Asia e negli Usa”.  Tra i punti di forza 

dell’impresa di Renazzo (Ferrara), 

l’orientamento alla customizzazione 

e l’assistenza post-vendita. “Offriamo 

flessibilità di ada﬙amento degli 

impianti, plasmati sulle esigenze dei 

clienti, a seconda del materiale da 

riciclare. Stiamo allargando il nostro 

laboratorio di r&d, per consentire al 

commi﬙ente di effe﬙uare prove per 

verificare il recuperabile da qualsiasi 

materiale di scarto. Il nostro mo﬙o 

‘Dove c’è valore da estrarre c’è Guide﬙i 

Recycling Systems’ testimonia il nostro 

impegno costante nell’o﬙imizzare 

il recupero e la valorizzazione delle 

risorse”. Guide﬙i, in forte espansione 

sui mercati esteri, è sempre alla ricerca 

di nuove soluzioni d’eccellenza per 

il recupero di un’ampia gamma di 

materiali a basso impa﬙o economico 

e ambientale, a sostegno di 

un’economia sempre più circolare. 

315 mille volte Sincro: la macchina 
Guide﬙i più venduta nel mondo

L’innovazione nel riciclo
Riciclare per un’economia circolare: questo l’obiettivo 
di Guidetti Recycling Systems 
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Giuseppe Argirò, amministratore delegato di Cva 

In un sistema che richiede sempre più 

innovazione e sostenibilità, 

Cva - Compagnia Valdostana delle 

Acque - ha deciso di percorrere la strada 

del cambiamento, mantenendo il proprio 

Dna pur aprendosi a nuove opportunità. 

Una visione strategica portata avanti da 

Giuseppe Argirò, amministratore delegato 

di Cva, la cui leadership ha permesso 

all’azienda di affrontare i rischi climatici 

e di mercato con un approccio innovativo, 

unendo visione industriale e sguardo 

prospe﬙ico. “Era necessario diversificare, 

per garantire maggiore sicurezza e stabilità 

all’azienda - Spiega Argirò - Negli ultimi 

anni, l’Italia ha vissuto fenomeni estremi: 

crisi idriche come quella del 2022, che ha 

rido﬙o del 38% la generazione idroele﬙rica, 

ed eventi drammatici come le alluvioni del 

2023. Situazioni che hanno reso evidente 

l’importanza di integrare diverse fonti di 

energia. L’eolico e il fotovoltaico offrono la 

possibilità di bilanciare queste variabilità”. 

L’obie﬙ivo è ambizioso: raggiungere 2 gigawa﬙ 

di potenza installata entro il 2027, con un 

investimento di 1,6 miliardi di euro. Questo 

nuovo percorso non solo risponde alle sfide 

del cambiamento climatico, ma riduce anche 

i rischi legati a un modello di business 

focalizzato esclusivamente sull’idroele﬙rico. 

“Cva ha radici salde nell’idroele﬙rico e 

un’identità locale, ma dobbiamo guardare 

avanti puntando su asset nuovi che 

garantiscano sviluppo - spiega ancora Argirò 

- Puntare verso il sole e il vento ci perme﬙erà 

di crescere diventando un player nazionale 

Dal cuore dell’idroelettrico 
all’abbraccio a sole e vento 
Cva cresce ed è pronta a nuove sfi de: la diversifi cazione premia

nel panorama delle energie rinnovabili. Il cambiamento in questo 

caso non è solo un aggiornamento tecnologico, ma una vera e propria 

trasformazione”. Questa visione sta già dando fru﬙i. 

Nel 2024, l’azienda prevede di chiudere l’anno con 1,3 miliardi di euro di 

ricavi, un Ebitda (margine operativo lordo) di oltre 370 milioni e un utile 

ne﬙o superiore ai 200 milioni.

“Questi risultati dimostrano che la strategia di diversificazione, 

accompagnata da acquisizioni mirate, sta funzionando. Tra queste 

Renergetica, Sistema Rinnovabili e Sunnerg Group, hanno rafforzato le 

nostre competenze lungo tu﬙a la filiera delle energie rinnovabili, dalla 

proge﬙azione alla manutenzione”. 

Con oltre 330 megawa﬙ installati di eolico e fotovoltaico Cva guarda 

avanti, pronta a espandersi in regioni chiave come Sicilia, Puglia, Lazio e 

Sardegna, senza dimenticare il Centro-Nord. 

Cva è pronta a espandersi 
in regioni chiave come Sicilia, 
Puglia, Lazio e Sardegna, senza 
dimenticare il Centro-Nord

Anni di esperienza nel se﬙ore del packaging, 

al servizio dei clienti più esigenti e 

variegati, hanno reso lo Scatolificio Zaccagni 

una realtà imprenditoriale all’avanguardia 

nella proge﬙azione e produzione di scatole 

di cartone per ogni utilizzo. L’azienda di 

Barle﬙a, fondata e dire﬙a dai fratelli Leonardo 

e Giovanni Zaccagni, è oggi un punto di 

riferimento per la sua affidabilità e per essere 

sempre al passo con le tendenze del mercato 

e le nuove tecnologie: dalle calzature al food, 

dall’e-commerce ai vini, passando dalle scatole 

americane fino alle fustellate, la cura per gli 

imballaggi non conosce limiti ed evolve a﬙raverso un design accurato e la 

scelta di materiali sostenibili. 

“I nostri clienti sono in gran parte fidelizzati proprio per il rapporto di 

piena fiducia che si è creato negli anni - so﬙olinea Giovanni Zaccagni, 

a.d. e fondatore dello Scatolificio Zaccagni Srl - Il nostro tra﬙o distintivo è 

questo, con un approccio sostenibile per minimizzare l’impa﬙o ambientale: 

dall’ideazione alla realizzazione, passando per la produzione e il 

trasporto, ado﬙iamo un approccio olistico volto alla riduzione degli sprechi 

di ogni materiale coinvolto”. Una dedizione alla tutela dell’ambiente 

che si rifle﬙e anche nell’uso di energia solare autoprodo﬙a, un passo 

significativo verso l’autosufficienza energetica e l’emissione zero: infine, 

grazie a un nuovo sistema di depurazione delle acque di lavaggio degli 

impianti di stampa, viene garantito il completo riciclo dell’acqua. 

Da sx i fratelli Giovanni e Leonardo Zaccagni

Il packaging del futuro 
tra sostenibilità e design  
Lo Scatolifi cio Zaccagni realizza imballaggi 
su misura a basso impatto ambientale

    sinergie d’impresa     

Un’impresa paladina del made 

in Italy nel mondo, la cui parola 

d’ordine è crescere. È questo il biglie﬙o 

da visita di Guide﬙i Recycling Systems, 

azienda storica del riciclaggio e del 

recupero dei metalli non ferrosi, 

fondata nel 1986 da Mauro Guide﬙i. 

Al timone dell’impresa vi è ancora 

oggi la famiglia Guide﬙i, supportata 

da un team di giovani talenti formati 

proprio all’interno della società: “Dopo 

quasi 40 anni di esperienza, siamo 

in grado di proge﬙are e produrre 

impianti e macchine per il recupero 

di un ampio ventaglio di materiali 

e prodo﬙i di scarto. A﬙ualmente 

contiamo 50 diversi modelli, 600 

campioni di materiali separati 

archiviati, 4.000 impianti venduti 

e tre sedi nel mondo: in Italia, in 

Asia e negli Usa”.  Tra i punti di forza 

dell’impresa di Renazzo (Ferrara), 

l’orientamento alla customizzazione 

e l’assistenza post-vendita. “Offriamo 

flessibilità di ada﬙amento degli 

impianti, plasmati sulle esigenze dei 

clienti, a seconda del materiale da 

riciclare. Stiamo allargando il nostro 

laboratorio di r&d, per consentire al 

commi﬙ente di effe﬙uare prove per 

verificare il recuperabile da qualsiasi 

materiale di scarto. Il nostro mo﬙o 

‘Dove c’è valore da estrarre c’è Guide﬙i 

Recycling Systems’ testimonia il nostro 

impegno costante nell’o﬙imizzare 

il recupero e la valorizzazione delle 

risorse”. Guide﬙i, in forte espansione 

sui mercati esteri, è sempre alla ricerca 

di nuove soluzioni d’eccellenza per 

il recupero di un’ampia gamma di 

materiali a basso impa﬙o economico 

e ambientale, a sostegno di 

un’economia sempre più circolare. 

315 mille volte Sincro: la macchina 
Guide﬙i più venduta nel mondo

L’innovazione nel riciclo
Riciclare per un’economia circolare: questo l’obiettivo 
di Guidetti Recycling Systems 
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Crescita, innovazione, sostenibilità, responsabilità sociale: 

sono questi i capisaldi della storica Fonderia Zane﬙i di 

Argenta (Ferrara), guidata con entusiasmo e lungimiranza dalla 

famiglia Zane﬙i: Andrea, Simone e Patrizia. “Siamo specializzati 

nella produzione di fusioni in lega di alluminio. Negli anni ci 

siamo focalizzati sopra﬙u﬙o sul se﬙ore delle testate motore, 

essendo l’azienda ubicata in una zona ricca di a﬙ività legate 

al comparto motoristico, motociclistico, automobilistico. Siamo 

molto a﬙ivi anche all’estero, esportando sia in Europa sia 

nel mondo”. Nell’ultimo lustro, l’azienda ha raddoppiato la 

propria capacità produ﬙iva, impegnandosi sul fronte della 

sostenibilità ambientale. “Abbiamo installato filtri di ultima 

generazione per purificare l’aria che eme﬙iamo all’esterno 

della fabbrica e impianti fotovoltaici: puntiamo a un milione 

di megawa﬙. Anche il welfare aziendale è una tematica 

fondamentale per noi: i nostri collaboratori devono stare 

bene in azienda poiché l’apprezzamento del lavoro da parte 

dei nostri prestigiosi clienti, dipende da loro”. E ovviamente 

il cliente è al centro di ogni a﬙ività: ognuno viene affiancato 

dagli esperti nella proge﬙azione dei modelli e degli stampi in 

acciaio, dalla prima fase del proge﬙o fino alla campionatura 

e al controllo per la buona riuscita del pezzo finale. “Anche con 

il supporto di mio figlio Simone, continueremo a perseguire 

obie﬙ivi all’insegna del miglioramento continuo, contando sul 

nostro impareggiabile team di lavoro”. “Ultimamente abbiamo 

acquistato altri 60 mila metri quadri di terreno pronti per 

ampliare l’azienda se il mercato lo richiede”, conclude Zane﬙i. 

    sinergie d’impresa     

Il dream team delle leghe in alluminio
Fonderia Zanetti: prestazioni d’eccellenza per il settore automotive 

Gruppo dosaggio automatico
plastificanti

Esperienza e fl essibilità nel trattamento
di materie prime
CamImpianti realizza soluzioni ad hoc per la movimentazione polveri

CamImpianti è una realtà che fa del proprio know-how il grande punto di forza, 

essendo a﬙iva nel se﬙ore dal 1992. L’azienda con sede a Corporeno di Cento (Ferrara) 

proge﬙a e realizza macchine e impianti utilizzati per il trasporto e il tra﬙amento 

delle materie prime, dei semilavorati e dei prodo﬙i finiti in svariati campi applicativi, 

dall’alimentare al plastico, dal chimico alla gomma.

“Per raggiungere questo livello di personalizzazione - spiega il titolare Vi﬙orino Roncarati 

- dobbiamo ascoltare con a﬙enzione le esigenze del cliente e trovare insieme a lui la 

soluzione più ada﬙a. Parte della produzione viene svolta al nostro interno, in questo 

modo abbiamo il controllo sulla qualità degli impianti che costruiamo e siamo molto 

efficienti con la ricambistica, apportando un grande valore aggiunto al servizio post-

vendita. Il segreto della bontà dei nostri prodo﬙i - gruppi di stoccaggio in silos e serbatoi, 

trasporti pneumatici e meccanici, sistemi di dosaggio, miscelatori, unità di filtrazione 

e automazioni sostware - sta sopra﬙u﬙o nella conoscenza delle materie prime che 

dovranno essere tra﬙ate, dopodiché sovradimensioniamo la portata dell’impianto 

richiesta dal cliente mediamente del 20%, questo per renderlo sempre performante 

qualora debba gestire una quantità superiore di materiale rispe﬙o a quella prevista”. 
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Coniugare meraviglia ed efficienza, 

storia e modernità. Mission che ICoRes, 

eccellenza campana nel restauro di 

superfici decorate di edifici monumentali 

di interesse storico e artistico, porta avanti 

da circa 20 anni e che con l’ingresso di 

Sergio Romano, figura di spicco del se﬙ore 

immobiliare, ha segnato una svolta del 

se﬙ore, integrando alle competenze tecniche 

una visione amministrativa strategica. 

Visione che ha visto l’azienda ampliare 

sempre più il proprio portafoglio di proge﬙i, 

che include interventi su edifici storici come 

Palazzo Madama, Casti Amanti Pompei, 

Villa Adriana, Foro Romano, facciate Reggia 

di Caserta, Palazzo Reale di Napoli, Chiesa 

dei Girolamini di Napoli. Opere eseguite 

da ICoRes, so﬙o la guida di Eduardo 

Romano, giovane Ceo con una formazione 

internazionale tra Dubai e Boston e 

un’esperienza in Kpmg, ICoRes è protagonista 

di una crescita senza precedenti. 

“Dal mio rientro a Napoli, a gennaio 2023, 

abbiamo portato il fa﬙urato da un milione 

di euro nel 2020 a 15 milioni nel 2023 - 

spiega Romano - ma il nostro obie﬙ivo 

non si ferma qui: vogliamo diventare un 

punto di riferimento nazionale ed europeo 

nel restauro monumentale. Tu﬙o grazie a 

un approccio multitasking che ci consente 

di affrontare sfide complesse, come è 

successo anche per le aree terremotate nelle 

Restaurare la storia per 
imparare a costruire il futuro
ICoRes è innovazione e rispetto per il patrimonio storico. Il giovane Ceo 
Eduardo Romano: “Così uniamo tradizione e modernità”

Marche, colpite dal terribile sisma del 2016. Il tu﬙o senza perdere di 

vista l’eccellenza. Bellezza e funzionalità sono i capisaldi dei nostri 

interventi. Mentre l’a﬙enzione alla gestione ci rende competitivi anche 

dal punto di vista del business”. 

Tra le prestigiose commesse del 2025 figurano il restauro della sede 

della Regione Campania, Palazzo Santa Lucia, e quello di Palazzo 

Penne, simboli di una filosofia che unisce innovazione e tradizione. “I 

nostri interventi - dice Romano - raccontano la capacità di preservare 

il patrimonio storico con tecniche all’avanguardia e una profonda 

conoscenza del se﬙ore”. 

Eduardo Romano, Ceo di ICoRes

L’approccio multitasking 
consente a ICoRes di affrontare 
sfide complesse, come è successo 
anche per le aree terremotate 
nelle Marche, colpite dal
terribile sisma del 2016

Crescita, innovazione, sostenibilità, responsabilità sociale: 

sono questi i capisaldi della storica Fonderia Zane﬙i di 

Argenta (Ferrara), guidata con entusiasmo e lungimiranza dalla 

famiglia Zane﬙i: Andrea, Simone e Patrizia. “Siamo specializzati 

nella produzione di fusioni in lega di alluminio. Negli anni ci 

siamo focalizzati sopra﬙u﬙o sul se﬙ore delle testate motore, 

essendo l’azienda ubicata in una zona ricca di a﬙ività legate 

al comparto motoristico, motociclistico, automobilistico. Siamo 

molto a﬙ivi anche all’estero, esportando sia in Europa sia 

nel mondo”. Nell’ultimo lustro, l’azienda ha raddoppiato la 

propria capacità produ﬙iva, impegnandosi sul fronte della 

sostenibilità ambientale. “Abbiamo installato filtri di ultima 

generazione per purificare l’aria che eme﬙iamo all’esterno 

della fabbrica e impianti fotovoltaici: puntiamo a un milione 

di megawa﬙. Anche il welfare aziendale è una tematica 

fondamentale per noi: i nostri collaboratori devono stare 

bene in azienda poiché l’apprezzamento del lavoro da parte 

dei nostri prestigiosi clienti, dipende da loro”. E ovviamente 

il cliente è al centro di ogni a﬙ività: ognuno viene affiancato 

dagli esperti nella proge﬙azione dei modelli e degli stampi in 

acciaio, dalla prima fase del proge﬙o fino alla campionatura 

e al controllo per la buona riuscita del pezzo finale. “Anche con 

il supporto di mio figlio Simone, continueremo a perseguire 

obie﬙ivi all’insegna del miglioramento continuo, contando sul 

nostro impareggiabile team di lavoro”. “Ultimamente abbiamo 

acquistato altri 60 mila metri quadri di terreno pronti per 

ampliare l’azienda se il mercato lo richiede”, conclude Zane﬙i. 

    sinergie d’impresa     

Il dream team delle leghe in alluminio
Fonderia Zanetti: prestazioni d’eccellenza per il settore automotive 

Gruppo dosaggio automatico
plastificanti

Esperienza e fl essibilità nel trattamento
di materie prime
CamImpianti realizza soluzioni ad hoc per la movimentazione polveri

CamImpianti è una realtà che fa del proprio know-how il grande punto di forza, 

essendo a﬙iva nel se﬙ore dal 1992. L’azienda con sede a Corporeno di Cento (Ferrara) 

proge﬙a e realizza macchine e impianti utilizzati per il trasporto e il tra﬙amento 

delle materie prime, dei semilavorati e dei prodo﬙i finiti in svariati campi applicativi, 

dall’alimentare al plastico, dal chimico alla gomma.

“Per raggiungere questo livello di personalizzazione - spiega il titolare Vi﬙orino Roncarati 

- dobbiamo ascoltare con a﬙enzione le esigenze del cliente e trovare insieme a lui la 

soluzione più ada﬙a. Parte della produzione viene svolta al nostro interno, in questo 

modo abbiamo il controllo sulla qualità degli impianti che costruiamo e siamo molto 

efficienti con la ricambistica, apportando un grande valore aggiunto al servizio post-

vendita. Il segreto della bontà dei nostri prodo﬙i - gruppi di stoccaggio in silos e serbatoi, 

trasporti pneumatici e meccanici, sistemi di dosaggio, miscelatori, unità di filtrazione 

e automazioni sostware - sta sopra﬙u﬙o nella conoscenza delle materie prime che 

dovranno essere tra﬙ate, dopodiché sovradimensioniamo la portata dell’impianto 

richiesta dal cliente mediamente del 20%, questo per renderlo sempre performante 

qualora debba gestire una quantità superiore di materiale rispe﬙o a quella prevista”. 
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Dare forma al futuro della fisioterapia 

e della medicina con innovazioni su 

misura. È questa la visione di Biosys Factory, 

azienda che unisce tecnologia avanzata e 

spirito familiare. Con sede a Campobasso, 

Biosys ha trasformato la propria competenza 

in dispositivi ele﬙romedicali in un proge﬙o 

globale, rispondendo alle esigenze di 

specialisti in Italia e all’estero.

“Essere vicini ai nostri clienti è una scelta 

di cuore, ma di strategia - dice Donato Mastropietro, Ceo dell’azienda, 

affiancato dalla moglie e socia Tonia Ma﬙ia - Vogliamo che tu﬙i gli 

studi abbiano accesso alle nostre tecnologie, con questa filosofia, Biosys 

ha introdo﬙o soluzioni di noleggio a breve e lungo termine, rendendo 

accessibili tecnologie di qualità ai singoli professionisti e alle grandi 

stru﬙ure”.

Nel suo 30° anniversario di a﬙ività Biosys inizia la nuova linea di 

produzione e commercializzazione di una innovativa e rivoluzionaria 

apparecchiatura con l’obie﬙ivo di migliorare la vita a migliaia di persone: 

parliamo del Mam - Modulatore Acustico Muscolare che, dopo circa 18 

anni di studi del professor Sandro Mandolesi (chirurgo vascolare), oggi 

arriva sul mercato con protocolli ben definiti per il tra﬙amento dei dolori 

acuti e cronici. Ma non solo, anni di ricerche hanno portato a o﬙enere 

risultati incredibili su patologie neurodegenerative, come la sclerosi 

multipla, una dimostrazione tangibile del suo impegno nella ricerca e 

nella salute globale. 

Biosys non si limita solo a produrre e distribuire apparecchiature per 

la fisioterapia, supporta i propri clienti con la formazione, altro pilastro 

dell’azienda, avvalendosi di una stru﬙ura dedicata che organizza corsi di 

formazione e aggiornamenti. 

L’a﬙enzione per i professionisti del se﬙ore continua, con un team tecnico 

che cura la parte del post-vendita, con programmi di manutenzioni e 

verifiche di sicurezza ele﬙rica.

La vocazione internazionale dell’azienda è ben nota ed emerge 

anche dalla distribuzione dei suoi dispositivi fuori dai confini italiani, 

posizionando Biosys come un punto di riferimento globale. “La nostra 

missione - aggiunge Mastropietro - è combinare formazione continua e 

macchinari di eccellenza, offrendo strumenti per migliorare la qualità di 

vita dei pazienti e il lavoro dei professionisti”. 

Donato Mastropietro, Ceo di Biosys Factory

    sinergie d’impresa     

Innovazione a noleggio per la fi sioterapia 
del futuro
Partendo da Campobasso, Biosys Factory ridefi nisce il rapporto tra tecnologia 
e salute con particolare attenzione verso le malattie neurodegenerative

L’inflazione tende a raffreddarsi ma questo andamento 

non è omogeneo a livello globale. Negli Stati Uniti la 

dinamica dei prezzi resta più alta che altrove e accelera, 

sopra﬙u﬙o per il paniere “core”, che esclude energia e 

alimentari. La Cina invece è sull’orlo della deflazione, in 

Giappone addiri﬙ura sale, confermando un tasso più elevato 

per energia e alimentari. La ragione di queste differenze, che 

non sono destinate ad a﬙enuarsi, sta nelle condizioni del 

mercato del lavoro, con la piena occupazione negli Stati Uniti, 

licenziamenti in Europa, carenza di personale in Giappone 

parzialmente compensata da una forte immigrazione, 

debolezza cinese. Sono i dati dell’Osservatorio di Ref Ricerche 

e Ceresio Investors a febbraio 2025. 

- B. T. -

L’infl azione non è uguale per tutti

171    Platinum • marzo 2025

www.biosysmedical.it


ReviGen 
una piattaforma multifunzionale 
dedicata alla salute intima 
femminile.

Il sistema interviene in modo sicuro 
e confortevole nella gestione della 
maggior parte dei disturbi e delle 
patologie vulvo-vaginali, offrendo 
terapie alternative e non ablative, 
garantendo un approccio innovativo 
e non invasivo.

Cura e amore per il tuo 
benessere intimo

Napoli - Via G. Jannelli, 5
tel. +39 081 5544493

www.fadsrl.com

FAD Srl è una giovane e dinamica 
società italiana specializzata in 
apparecchiature e dispositivi 
medicali. 
La nostra missione è offrire soluzioni 
innovative ad alto contenauto 
tecnologico per migliorare la qualità 
della vita.

www.fadsrl.com


Il do﬙or Darij Novak con il team

Il do﬙or Darij Novak, specializzato in 

preparazione e ricostruzione implantologica, 

chirurgia parodontale, orale, protesica e 

tra﬙amento Er:Yag and Nd:Yag laser, è uno 

dei pochissimi medici in Slovenia a proporre 

la tecnica dei concentrati piastrinici, che 

consente la rigenerazione ossea e delle parti 

molli mediante l’utilizzo del sangue del 

paziente. 

“La metodica del plasma arricchito con 

piastrine è in uso da molti anni in ortopedia, 

ma solo recentemente ha trovato impiego 

anche nell’implantologia odontoiatrica”, 

spiega il do﬙or Novak, che ha appreso la 

tecnica durante un corso specialistico in Italia. 

“Il tra﬙amento favorisce la ricrescita ossea 

intorno agli impianti, stabilizza gli innesti, 

stimola la crescita delle cellule produ﬙rici di 

osso e accelera la guarigione delle gengive 

e dei tessuti molli, con il vantaggio di agire 

in maniera mininvasiva e senza traumi per il 

Implantologia odontoiatrica, 
plasma con piastrine
A Nova Gorica, il dottor Darij Novak è tra i pochi a proporre la tecnica 
innovativa dei concentrati piastrinici

paziente”. È infa﬙i sufficiente prelevare una piccola quantità di sangue 

che viene poi so﬙oposto a un procedimento specifico e quindi riutilizzato 

per il paziente stesso, agendo in maniera molto più pratica, veloce e 

sicura delle tecniche tradizionali.

“Con questa innovazione odontoiatrica, che sul territorio sloveno 

siamo tra i primissimi a proporre, abbiamo o﬙enuto degli o﬙imi 

risultati e prevediamo di implementarne l’utilizzo, affiancandola 

alla specializzazione che già abbiamo nei tra﬙amenti implantari, in 

particolare aumento osseo, sollevamento del seno e preparazione dei 

tessuti molli”. 

Il do﬙ore utilizza tre diversi tipi di impianti, ognuno con cara﬙eristiche 

proprie: Ankyilos, il sistema più utilizzato in Slovenia, Straumann, ideale 

per soluzioni protesiche altamente estetiche, e impianto dire﬙o. Nella 

clinica Oralna Kirurgija, nata nel 1995 e con sede a Nova Gorica, Darij 

Novak esercita insieme ad altri professionisti. La stru﬙ura offre cure 

dentistiche complete: oltre a chirurgia orale, paradontale, implantologica 

e protesica, i servizi si estendono all’odontoiatria conservativa ed 

estetica e al supporto informativo ai pazienti per quanto riguarda la 

corre﬙a e regolare igiene dentale. La clinica collabora con stru﬙ure 

dentali oltre confine da Trieste, Gorizia a Udine. Il successo generale nel 

tra﬙amento chirurgico, in particolare i diametri complicati, è eccellente. 

ReviGen 
una piattaforma multifunzionale 
dedicata alla salute intima 
femminile.

Il sistema interviene in modo sicuro 
e confortevole nella gestione della 
maggior parte dei disturbi e delle 
patologie vulvo-vaginali, offrendo 
terapie alternative e non ablative, 
garantendo un approccio innovativo 
e non invasivo.

Cura e amore per il tuo 
benessere intimo

Napoli - Via G. Jannelli, 5
tel. +39 081 5544493

www.fadsrl.com

FAD Srl è una giovane e dinamica 
società italiana specializzata in 
apparecchiature e dispositivi 
medicali. 
La nostra missione è offrire soluzioni 
innovative ad alto contenauto 
tecnologico per migliorare la qualità 
della vita.

173    Platinum • marzo 2025

www.oralnakirurgija.si


Come si è mossa l’economia globale? Qual è il 

sentiment di imprese e consumatori, in un momento 

come questo dominato dall’incertezza? 

Ref Ricerche e Ceresio Investors pubblicano l’Osservatorio 

febbraio 2025, fornendo una serie di dati che possono 

aiutare a leggere meglio lo scenario economico 

internazionale. I risultati principali sono ambivalenti, con 

alcuni elementi connotati positivamente e altre﬙anti fa﬙ori 

di incertezza e di rischio. L’economia mondiale nel 2025 

sembra essere partita con il piede giusto, le previsioni per 

il Pil mondiale sono state riviste al rialzo sopra﬙u﬙o grazie 

alla performance degli Stati Uniti dove consumi e salari reali 

trainano l’economia. L’Europa invece accusa il colpo della 

debolezza economica franco-tedesca, principale imputato 

l’automotive, con un’Italia in stagnazione. La Cina prosegue 

la crescita, anche se a ritmi più lenti, e anche l’India rallenta. 

L’inflazione è in lenta discesa, ancor più lenta negli Stati 

Uniti, dove anche i tassi di interesse restano fermi, mentre 

calano in Europa e salgono in Giappone. La minaccia di 

dazi potrebbe innescare una spirale recessiva, e in generale 

l’incertezza non fa bene ai mercati e frena gli investimenti. 

L’ultimo riferimento storico risale agli anni Trenta e al 

protezionismo, a seguito del quale il commercio globale subì 

un crollo. Gli economisti dell’Osservatorio non pensano che 

questo possa succedere nuovamente, mentre mostrano più 

preoccupazione per l’incertezza che provocano politiche fa﬙e 

di continui annunci senza un corso chiaro. Fa﬙ori ciclici e di 

policy fanno prevedere una crescita maggiore del se﬙ore 

manifa﬙uriero, con una crescita globale per il 2025 prevista 

al +3,3%, che si prevede potrebbe essere ritoccata all’insù. Al 

contrario in Italia le previsioni tornano so﬙o al +1%, come in 

tu﬙i i Paesi europei, ecce﬙o la Spagna. L’economia nazionale 

è legata all’andamento del se﬙ore delle costruzioni: il Pil 

potrebbe andare so﬙o lo zero sopra﬙u﬙o se la Germania 

non riparte. Uno degli elementi di debolezza è l’andamento 

pia﬙o dell’occupazione, da agosto 2024 fino alla fine 

dell’anno. 

- Barbara Trigari - 

Come si sta muovendo 
l’economia globale? 
Gli Stati Uniti continuano a crescere con Cina e India, l’Europa rallenta. 
Crescita maggiore per il manifatturiero

 news  
dall’Italia e dal mondo
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Il sistema manifa﬙uriero in Italia si muove 

a due velocità, con una quota minoritaria 

di aziende che trainano il comparto, quelle 

indagate nell’Osservatorio Controvento curato 

da Nomisma in collaborazione con Crif e Cribis 

e giunto alla Vi edizione. A﬙raverso l’analisi 

dei bilanci (del 2023, gli ultimi disponibili) 

l’Osservatorio identifica un cluster di aziende 

eccellenti che nel quinquennio precedente 

hanno superato determinati livelli di crescita 

di ricavi e margini, così da escludere le 

performance occasionali. Le aziende che 

“navigano controvento” sono il 7,1% del totale 

delle aziende manifa﬙uriere, 5.814 imprese che 

generano il 10,4% dei ricavi, il 23,9% dell’Ebitda 

e il 16,5% del valore aggiunto complessivo 

della manifa﬙ura italiana. Il cluster è cresciuto 

costantemente negli anni e ha un tasso di 

ricambio del 50%, segnale del dinamismo del 

comparto. Sono aziende di varie dimensioni, e quest’anno la crescita più 

significativa nei ricavi l’hanno registrata proprio le Pmi. Nel 2023 i ricavi 

medi complessivi delle aziende Controvento valgono 111 miliardi di euro, 

pari al 10,4% del totale della manifa﬙ura, e generano un Ebitda di 27,2 

miliardi di euro, pari al 13,9% del totale della manifa﬙ura. 

Dal 2018 al 2023 le imprese del cluster sono cresciute del +84% (le altre 

del +29%), con un Ebitda in crescita del +159%, contro il +46% delle altre 

imprese. I comparti presenti storicamente nel cluster Controvento sono 

automotive, farmaceutica, cosmetica, minerali non metalliferi e packaging, 

ma nel 2023 si sono affacciati nuovi se﬙ori, come la nautica e l’industria 

del vetro. A livello geografico le imprese si collocano prevalentemente 

nel Nord Est e nel Sud Italia, area che cresce con un trend consolidato, 

sopra﬙u﬙o nella regione Campania. Quest’anno le new entry sono il 

46%, quelle presenti per due o tre edizioni sono il 44%, mentre il 9% sono 

apparse in 4-5 edizioni. Le “star”, presenti per il sesto anno consecutivo, 

sono in tu﬙o 47, sono solo l’1% ma generano l’8% dei ricavi e il 10% del 

valore aggiunto. Hanno insomma ricavi medi e marginalità ne﬙amente più 

elevati rispe﬙o alle imprese nuove entrate nel cluster. 

- Barbara Trigari - 

Manifattura trainata da un 
cluster di imprese “controvento”
Le aziende più redditizie e dinamiche sono nel Nord Est e nel Sud Italia, 
dice la VI edizione dell’Osservatorio curato da Nomisma

Come si è mossa l’economia globale? Qual è il 

sentiment di imprese e consumatori, in un momento 

come questo dominato dall’incertezza? 

Ref Ricerche e Ceresio Investors pubblicano l’Osservatorio 

febbraio 2025, fornendo una serie di dati che possono 

aiutare a leggere meglio lo scenario economico 

internazionale. I risultati principali sono ambivalenti, con 

alcuni elementi connotati positivamente e altre﬙anti fa﬙ori 

di incertezza e di rischio. L’economia mondiale nel 2025 

sembra essere partita con il piede giusto, le previsioni per 

il Pil mondiale sono state riviste al rialzo sopra﬙u﬙o grazie 

alla performance degli Stati Uniti dove consumi e salari reali 

trainano l’economia. L’Europa invece accusa il colpo della 

debolezza economica franco-tedesca, principale imputato 

l’automotive, con un’Italia in stagnazione. La Cina prosegue 

la crescita, anche se a ritmi più lenti, e anche l’India rallenta. 

L’inflazione è in lenta discesa, ancor più lenta negli Stati 

Uniti, dove anche i tassi di interesse restano fermi, mentre 

calano in Europa e salgono in Giappone. La minaccia di 

dazi potrebbe innescare una spirale recessiva, e in generale 

l’incertezza non fa bene ai mercati e frena gli investimenti. 

L’ultimo riferimento storico risale agli anni Trenta e al 

protezionismo, a seguito del quale il commercio globale subì 

un crollo. Gli economisti dell’Osservatorio non pensano che 

questo possa succedere nuovamente, mentre mostrano più 

preoccupazione per l’incertezza che provocano politiche fa﬙e 

di continui annunci senza un corso chiaro. Fa﬙ori ciclici e di 

policy fanno prevedere una crescita maggiore del se﬙ore 

manifa﬙uriero, con una crescita globale per il 2025 prevista 

al +3,3%, che si prevede potrebbe essere ritoccata all’insù. Al 

contrario in Italia le previsioni tornano so﬙o al +1%, come in 

tu﬙i i Paesi europei, ecce﬙o la Spagna. L’economia nazionale 

è legata all’andamento del se﬙ore delle costruzioni: il Pil 

potrebbe andare so﬙o lo zero sopra﬙u﬙o se la Germania 

non riparte. Uno degli elementi di debolezza è l’andamento 

pia﬙o dell’occupazione, da agosto 2024 fino alla fine 

dell’anno. 

- Barbara Trigari - 

Come si sta muovendo 
l’economia globale? 
Gli Stati Uniti continuano a crescere con Cina e India, l’Europa rallenta. 
Crescita maggiore per il manifatturiero

 news  
dall’Italia e dal mondo
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la copertina
STUDIO LEGALE
NAPOLETANO STAARL
ROMA 
Tel +39 06 95214850
www.napoletanoepartners.com

l’altra copertina 
LA CORTE DEGLI DEI 
BOMERANO - AGEROLA (NA)
Tel +39 324 8437579
www.lacortedeglidei.it
 
profili
SIMEM SPA
MINERBE (VR)
Tel +39 0442 640014
www.simem.com

scelte vincenti 
FONDAZIONE ROME TECHNOPOLE
ROMA
Tel +39 06 49911043
www.rometechnopole.it

storie di valore
PATA SPA
CASTIGLIONE DELLE STIVIERE (MN)
Tel +39 0376 673874  
www.pata.it

platinum performer 
MAGNI TELESCOPIC HANDLERS 
CASTELFRANCO EMILIA (MO)
Tel +39 059 8031000
www.magnith.com 

primo piano
TRAFFITEK SRL
S. ANGELO IN FORMIS (CE)
Tel +39 0823 798645
www.tra�tek.it

GRADED SPA
NAPOLI
Tel +39 081 7510450
www.graded.it

FOUR BYTES SRL 
COGNENTO (MO) 
Tel +39 059 2919811
www.fourbytes.it 

RIVIT SPA SB 
CALTRANO (VI)
Tel +39 0445 359311
www.rivit.com

INNATE SRL
NOVI LIGURE (AL)    
Tel +39 0143 2645
www.innate.it

TRANS ITALIA SPA
FISCIANO (SA)
Tel +39 089 890157
www.transitalia.it

EASY LUCE & GAS SRL 
VINOVO (TO)
Tel +39 011 2388379
www.easy-luce-gas.it 

COSEF 
CONSORZIO DI SVILUPPO 
ECONOMICO DEL FRIULI
UDINE
Tel +39 0432 506285
www.cosef.fvg.it

MM DESIGN SRL
MILANO - BOLZANO 
SAN PAOLO - SINGAPORE
Tel +39 02 58324743
www.mmdesign.eu

EDILDOVI SRL
NAPOLI 
Tel +39 081 5513535
www.edildovi.it

Toscana
RINALDI CONCERIA SRL
FUCECCHIO (FI)
Tel +39 0571 242431
www.rinaldiconceria.com

CALZATURIFICIO ILARIA SRL
MONTERIGGIONI (SI)
Tel +39 0577 309423
www.ilariasrl.com

ITALPREZIOSI SPA
AREZZO
Tel +39 0575 383041
www.italpreziosi.it

CEG ELETTRONICA INDUSTRIALE SPA
BIBBIENA (AR)
Tel +39 0575 536456
www.cegele�ronica.com

DIDDI DINO & FIGLI SRL
PISTOIA
Tel +39 0573 400631
www.diddidino.com 

FONDAZIONE TAB ITS ACADEMY 
FIRENZE 
Tel +39 055 8891366
www.fondazionetab.it

BOTARELLI SRL
AREZZO 
Tel +39 0575 903983
botarellisrl@gmail.com

CANADIAN SCHOOL OF FLORENCE
FIESOLE (FI)
FIRENZE
Tel +39 055 0982744
www.csflorence.it

MACELLERIA BELLI SRL
TORRITA DI SIENA (SI)
Tel +39 0577 685095
www.macelleriabelli.it

PELOSI S. & C. SRL 
GUAMO (LU)
Tel +39 0583 962083 
www.pelosisrl.com

COSA SOCIETÀ AGRICOLA ARL
ORBETELLO (GR)
Tel +39 0564 881479
www.cosasrl.net 

ITALZINC SRL
PONTE A MORIANO (LU)
Tel +39 0583 406363
www.italzinc.it

AZIENDA AGRICOLA LA BADIOLA
SAN PANCRAZIO (LU)
Tel +39 0583 309633 
www.labadiola.it 

BUTORI SERAFINO SRL
PONTE A MORIANO (LU)
Tel +39 0583 578930
www.butoriserafino.it

ITALIAN TRAVEL GROUP 
FIRENZE 
Tel +39 055 210612
www.italiantravelgroup.com
 
SELIN SRL
CALENZANO (FI)
Tel +39 055 318071
www.selinfirenze.it

INTERNATIONAL SCHOOL OF SIENA
SIENA
Tel +39 0577 328103
www.internationalschoolofsiena.it

ZONAPRESTITI SRL
PONTEDERA (PI)
Tel +39 0587 58058
www.zonaprestiti.it
 
dossier Lombardia
ITS SRL
SPINO D’ADDA (CR)
Tel +39 0373 966539
www.its-italia.com

MONDOREVIVE SPA
BUSTO ARSIZIO (VA)
Tel +39 0331 396411
www.mondorevive.com

ERBA SRL 
BUSSERO (MI)
Tel +39 02 95039114
www.erbasrl.it
 
VVA SRL
SEVESO (MB)
Tel +39 0362 541890
www.vvasrl.it 

ALSA PROSECUR SRL
SESTO SAN GIOVANNI (MI)
Tel +39 02 57404953 
www.alsapezzali.com

SAVE CONSULTING GROUP SRL
MILANO
Tel +39 02 36693124
www.savecg.com

BIMAR SRL
SIRMIONE (BS)
Tel +39 030 9904555
www.bimaritaly.it 

NOVATI ABELE SRL
SEREGNO (MB)
Tel +39 0362 231101
www.novatiabele.it

Trieste&Gorizia
GENERALI CONVENTION CENTER
TRIESTE
Tel +39 040 9778815
www.generaliconventioncenter.it

COSEVEG
CONSORZIO DI SVILUPPO 
ECONOMICO DELLA VENEZIA 
GIULIA
MONFALCONE (GO)
Tel +39 0481 495411
www.coseveg.it

BANCA DI CREDITO COOPERATIVO 
VENEZIA GIULIA
SOCIETÀ COOPERATIVA 
TRIESTE
STARANZANO (GO)
Tel +39 0481 716111
www.bccveneziagiulia.it

STUDIO LEGALE AVV. DANIELE 
COSLOVICH & PARTNERS
TRIESTE
info.studiolegalecoslovich@
gmail.com

ACCESS WORLD ITALY SRL
TRIESTE
Tel +39 040 6767211
www.accessworld.com

UNIVERSITÀ DI TRIESTE
TRIESTE
Tel +39 040 5587111
www.units.it

ASG SUPERCONDUCTORS SPA
GENOVA
Tel +39 010 6489111
www.asgsuperconductors.com

SIOSS
SOCIETÀ ITALIANA OPERATORI 
SEGNALETICA STRADALE 
RONCHI DEI LEGIONARI (GO)
Tel +39 0481 474962
www.sioss.it

 indirizzi
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LA SAN MARCO SPA
GRADISCA D’ISONZO (GO)
Tel +39 0481 967111 
www.lasanmarco.com

POLO TECNOLOGICO
ALTO ADRIATICO
PORDENONE
TRIESTE
Tel +39 0434 507511
www.polotecnologicoaltoadriatico.it
 
DELFINO VERDE NAVIGAZIONE SRL 
TRIESTE
Tel +39 040 361913
www.delfinoverde.it

CASTELLO DI SPESSA
CAPRIVA DEL FRILULI (GO)
Tel +39 0481 808124
www.castellodispessa.it
 
trasporto&logistica
KÖGEL ITALIA SRL
VERONA
Tel +39 045 4500497
www.koegel.com

LOGISTA ITALIA SPA 
ROMA 
Tel +39 06 69744201
www.logista.it

SOUTH LOGISTICS TERMINAL SRL
SAN FERDINANDO (RC)
Tel +39 0966 761224
www.sltlogistics.it

RIBATTI VEICOLI INDUSTRIALI SRL
ANDRIA (BT)
Tel +39 0883 541941
www.riba�i.it
 
SCANDIPADOVA SPA
VIGONZA (PD)
Tel +39 049 8999311
www.scandipadova.it

NAVAL EGT SRL
NAPOLI
Tel +39 328 3603946
www.navalegt.it

STARLIGHT VEHICLE SRL
NOCERA INFERIORE (SA)
Tel +39 081 955222
starlightvehicle@gmail.com

EURO TRANS SRL
S. ANTONIO ABATE (NA)
Tel +39 347 8674263
www.eurotranslogistic.it

HIDROSYSTEM SRL
FALCIANO (SAN MARINO)
Tel +39 0549 980093
www.hidrosystem.eu

competenze
strategiche 
WTC SERVICES SRLS
ROMA
Tel +39 06 37352710 
www.wtcservices.it

DG CONSULTING SRL
CARUGATE (MI)
Tel +39 388 3414925
www.dgconsultingsrl.it

BARONE SVILUPPO IMPRESA SRL
SANTA MARIA CAPUA A VETERE (CE)
Tel +39 0823 1499476
www.baronesviluppoimpresa.it

LYBRA CONSULTING
PADOVA
Tel +39 376 1315362 
www.lybraconsulting.com

Salerno
ITALIANA ENERGIA SRL
NOCERA INFERIORE (SA)
Tel +39 081 5173705
www.italianaenergia.it

UNICA SPA
NAPOLI
Tel +39 081 7148714
www.unicaspa.it

MANZO SRL
CASTEL SAN GIORGIO (SA)
Tel +39 081 6123069
www.industriemanzo.com

VIDO SRL
CAMPAGNA (SA)
Tel +39 0828 052835
www.vincenzodelauziers.com

CERAMICHE CASOLA
POSITANO (SA)
SCALA (SA) 
Tel +39 089 811382
www.ceramichecasola.com
 
PAMILO SRL SOCIETÀ AGRICOLA 
FURORE (SA)
Tel +39 320 1498600
www.pamilo.it

AVALEN SRL
Z.I. CICERALE (SA)
Tel +39 0974 354619
www.avalen.it

OP EURO COM SARL
BATTIPAGLIA (SA)
Tel +39 0828 370242
www.opeurocom.it

MAIELLARO SRL 
MERCATO SAN SEVERINO (SA)
Tel +39 081 18658519
www.maiellarosrl.it

la copertina
STUDIO LEGALE
NAPOLETANO STAARL
ROMA 
Tel +39 06 95214850
www.napoletanoepartners.com

l’altra copertina 
LA CORTE DEGLI DEI 
BOMERANO - AGEROLA (NA)
Tel +39 324 8437579
www.lacortedeglidei.it
 
profili
SIMEM SPA
MINERBE (VR)
Tel +39 0442 640014
www.simem.com

scelte vincenti 
FONDAZIONE ROME TECHNOPOLE
ROMA
Tel +39 06 49911043
www.rometechnopole.it

storie di valore
PATA SPA
CASTIGLIONE DELLE STIVIERE (MN)
Tel +39 0376 673874  
www.pata.it

platinum performer 
MAGNI TELESCOPIC HANDLERS 
CASTELFRANCO EMILIA (MO)
Tel +39 059 8031000
www.magnith.com 

primo piano
TRAFFITEK SRL
S. ANGELO IN FORMIS (CE)
Tel +39 0823 798645
www.tra�tek.it

GRADED SPA
NAPOLI
Tel +39 081 7510450
www.graded.it

FOUR BYTES SRL 
COGNENTO (MO) 
Tel +39 059 2919811
www.fourbytes.it 

RIVIT SPA SB 
CALTRANO (VI)
Tel +39 0445 359311
www.rivit.com

INNATE SRL
NOVI LIGURE (AL)    
Tel +39 0143 2645
www.innate.it

TRANS ITALIA SPA
FISCIANO (SA)
Tel +39 089 890157
www.transitalia.it

EASY LUCE & GAS SRL 
VINOVO (TO)
Tel +39 011 2388379
www.easy-luce-gas.it 

COSEF 
CONSORZIO DI SVILUPPO 
ECONOMICO DEL FRIULI
UDINE
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www.cosef.fvg.it

MM DESIGN SRL
MILANO - BOLZANO 
SAN PAOLO - SINGAPORE
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www.mmdesign.eu

EDILDOVI SRL
NAPOLI 
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Toscana
RINALDI CONCERIA SRL
FUCECCHIO (FI)
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 indirizzi
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PREFABIOS SRL
CAGGIANO (SA)
Tel +39 0975 393000
www.prefabios.it

GRIMALDI COSTRUZIONI
DI MARCO GRIMALDI
MERCATO SAN SEVERINO (SA)
Tel +39 089 9231307
www.grimaldicostruzioni.com

ricerca&innovazione
FONDAZIONE SAMOTHRACE 
SICILIAN MICRO AND NANO 
TECHNOLOGIES RESEARCH AND 
INNOVATION CENTER
CATANIA 
Tel +39 095 4781149
www.samothrace.eu

DISTRETTO TECNOLOGICO SICILIA 
MICRO E NANO SISTEMI SCARL
CATANIA
Tel +39 095 5968261
www.distre﬙omicronano.it 

UNIVERSITÀ DI TORINO      
DIPARTIMENTO DI CHIMICA 
Tel +39 011 6707650
www.chimica.unito.it

UNIVERSITÀ TOR VERGATA
DIPARTIMENTO DI FISICA     
ROMA
Tel +39 06 72594304 
h﬙ps://biferale.web.roma2.
infn.it/

UNIVERSITÀ DEGLI STUDI
DI PISA 
DIPARTIMENTO DI INGEGNERIA 
CIVILE E INDUSTRIALE
PISA 
Tel +39 050 2218000
www.dici.unipi.it 

UNIVERSITÀ DEGLI STUDI 
DELL’AQUILA
DIPARTIMENTO 
INGEGNERIA INDUSTRIALE 
E DELL’INFORMAZIONE E DI 
ECONOMIA - DIIIE
L’AQUILA
Tel +39 0862 434402
www.diiie.univaq.it
 
UNIVERSITÀ CA’ FOSCARI 
DIPARTIMENTO DI SCIENZE 
AMBIENTALI, INFORMATICA
E STATISTICA - DAIS
VENEZIA
Tel +39 041 2348548
www.unive.it/dais

CONSORZIO MUSP
PIACENZA
Tel +39 0523 623190
www.musp.it

Sicilia
SICILVILLE SRL
RANDAZZO (CT)
Tel +39 095 7991920
www.sicilville.com

CARONTE TOURIST & SPA
MESSINA 
Tel +39 090 5737
www.carontetourist.it

INDUSTRIA DOLCIARIA
CAROLLO SRL    
CARINI (PA)
Tel +39 091 8680646
www.dolcecarollo.it

MAREDAMARE SRL
GELA (CL)
Tel +39 0934 1958011
www.maredamareshop.com

IDEAL CERAMICHE SRL
TATTAHOME 
AGRIGENTO 
Tel +39 092 2651906
www.ta﬙ahome.com

FINOCCHIARO COSTRUZIONI SRL 
CANALICCHIO (CT)
Tel +39 388 0962201
www.finocchiarocostruzioni.com

edilizia& 
proge﬙azione
LG INVEST SRL
CERCOLA (NA)
Tel +39 081 19184276
www.lginvest.it

MANINI PREFABBRICATI SPA 
S. MARIA DEGLI ANGELI (PG)
Tel +39 075 8041018
www.manini.it

CAST STRUTTURE SRL
BRANDIZZO (TO)
Tel +39 011 9131402
www.caststru﬙ure.com

NORD COSTRUZIONI GENERALI SRL
BARI 
Tel +39 080 5346122
www.nordcostruzionigenerali.it

FRATELLI ETTORE & CARLO 
BARATTELLI SRL
L’AQUILA
Tel +39 0862 318936
www.fratellibara﬙elli.it

Marche
GB SERVICES SRL
FABRIANO (AN)
Tel +39 0732 880507
www.gb-services.net

UNIONALPHA SPA
COMUNANZA (AP)
Tel +39 0736 845763
www.unionalpha.com

E90 SRL
ITALIAN STORE FACTORY
SENIGALLIA (AN)
Tel +39 071 6608686
www.e90.it

sinergie d’impresa
ISTEMI SRL 
MERCATO SAN SEVERINO (SA)
Tel +39 089 890390
www.istemi.it

STUDIO SENESE ITALIA GROUP SRL
GIUGLIANO IN CAMPANIA (NA)
Tel +39 081 5096292
www.studiosenese.it

GEA MECHANICAL
EQUIPMENT ITALIA SPA
PARMA 
Tel +39 0521 965411
www.gea.com

ALEA SRL 
SAN GIOVANNI TEATINO (CH) 
Tel +39 085 4460240
aleasrl2019@gmail.com

DI LILLO OSSIGENO SRL
CAMPOBASSO
Tel +39 0874 311692
www.dilillossigeno.it 

SCATOLIFICIO ZACCAGNI SRL 
BARLETTA 
Tel +39 0883 333621
www.scatolificiozaccagni.it

GUIDETTI SRL 
RENAZZO (FE)
Tel +39 051 6858511
www.guide﬙isrl.com

CVA SPA 
CHÂTILLON (AO) 
Tel +39 016 6823111 
www.cvaspa.it 

FONDERIA F.LLI ZANETTI SRL 
ARGENTA (FE)
Tel +39 0532 857371
www.fonderiazane﬙i.com

CAM IMPIANTI SRL
CORPORENO DI CENTO (FE)
Tel +39 051 972184
www.camimpianti.eu

ICORES SRL
POZZUOLI (NA)
Tel +39 081 5091770
www.icoressrl.it

BIOSYS FACTORY SRL
CAMPOBASSO
Tel +39 0874 772001
www.biosysmedical.it 

CLINICA ORALNA KIRURGIJA
NOVA GORICA
Tel +386 05 3332233
www.oralnakirurgija.si

Inoltre, abbiamo 
intervistato: 
DACIA MARAINI 
scri﬙rice

BRUNO BETTELLI
presidente di Federmacchine

LEONARDO MARRAS
assessore all’Economia
e A﬙ività Produ﬙ive della 
Regione Toscana

MONSIGNOR ENRICO TREVISI
Vescovo di Trieste

NICOLÒ BERGHINZ
team manager
e responsabile Relazioni 
Esterne, Sviluppo e Public 
Affairs di Alis

LUIGI RIVA
presidente di Assoconsult

CARLO BORGOMEO
presidente di Gesac
e di Assaeroporti

FABIO FAVA
professore dell’Università di 
Bologna e coordinatore del 
Gruppo di Coordinamento 
Nazionale Bioeconomia

ICO MIGLIORE
E MARA SERVETTO
archite﬙i e fondatori dello 
studio Migliore+Serve﬙o
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